
وكالة دعاية و إشهار
PUB DZD

فريق الإشراف

المسيلة بوضياف  محمد  جامعة  العلمي  والبحث  العالي  التعليم  وزارة 
المسيلة  الأعمال  حاضنة   

والإجتماعية الإنسانية  العلوم  كلية 

لقرار 1275 ا إطار  في  مصغرة  مؤسسة  وشهادة  لماستر  ا شهادة  لنيل  تخرج  مشروع     
لدراسية 2023 / 2024 ا لسنة  ا

المشروع عنوان 

فريق العمل

المسيلة جامعة  لأعمال  ا حاضنة 
بومدين مخلوف  د  المشرف   

لإجتماع ا علم  تخصص 

لدين ا خير  علية                 
وعمل تنظيم  تخصص  لإجتماع  ا علم  ماستر 2   

إجتماعية ل وا نية  إنسا ل ا لعلوم  ا ية  كل



تقديم فكرة المشروع 1

التحليل الإستراتيجي للسوق 2

إستراتيجية تقديم الخدمات 3

الخطة المالية 4



فكرة المشروع

PUB DZD هي حلقة وصل بين

الزبائن المحتملين وأصحاب المؤسسات
والشركات والخواص.  للوصول إلى
جمهورها المستهدف، وتعزيز علامتها

التجارية، وزيادة أربحاها.



فريق العمل
الطالب علية خير الدين

- متخصص في مجال التسويق الرقمي

موظف الإستقبال
- إستقبال العملاء وحجز المواعيد

مصم جرافيك
- مختص في تصميم وصناعة المحتوى

- متخصص في تصميم وتطوير البرمجيات بشكل عام

مهندس برمجيات



دوافع إختيار المشروع
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مجال النشاط

 إعلانات مدفوعة على
 وسائل التواصل
الاجتماعي

 إدارة حسابات
التواصل الاجتماعي

 خدماتي / وكالة دعاية
وإشهار

استراتيجيات النمو وزيادة
المتابعين

إنشاء المحتوى
إنتاج فيديوات وصور ترويجية

خدمات الإستشارات وإدارة
الأزمات



أهداف المشروع

تحسين السمعة وإدارة الأزمات

توليد العملاء المحتملين والمبيعات

تعزيز الوعي بالعلامة التجارية

توفير خدمات تسويقية شاملة ومتكاملة 1

2

3

4



القيم المقترحة
الإبداع والابتكار

يساعد على تمييز الشركة عن المنافسين
يساعد على تمييز الشركة عن المنافسين

التعلم والتطوير المستمر

يساهم في بناء سمعة قوية
الجودة والاحترافية

يضمن بقاء الشركة على اطلاع دائم بأحدث
الاتجاهات والتقنيات في السوق

التركيز على العميل

يساهم في بناء سمعة قوية

يؤدي إلى تقديم خدمات تلبي توقعات العملاء



التحليل الإستراتيجي للسوق
الوكالات السياحية والفنادقالشركات والمؤسسات

الشركات الناشئةالمؤسسات المنتجة والصناعية

السوق المستهدف

الشركات الناشئة المتوسط والكبيرة ، المؤسسات الإقتصادية والمنتجة
أصحاب المهن الحرة والمهارات الفردية



قياس شدة المنافسة

طرق التفوق في مجال الدعاية والإشهار:الاستثمار في التدريب
والتطوير المستمر، تبني التكنولوجيا الحديثة ،  بناء شراكات

استراتيجية ، الابتكار والإبداع

المنافسون : تقييم أداء المنافسين الرئيسيين في السوق من حيث
الخدمات المقدمة، التسعير، الحصة السوقية، والاستراتيجيات

التسويقية.



الإستراتيجة التسويقية

تطوير العلامة التجاريةالإعلانات المدفوعةالتسويق بالمؤثرينإنشاء محتوى ذو قيمة



مقر الوكالة
إستراتيجية تقديم

الخدمات الموقع الإلكتروني



مراحل الإستفادة من خدماتنا
التخطيط والتعاقد

تقديم العرض والخطة الاستراتيجية
التخطيط التفصيلي والتعاقد
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التحليل والتحسين

مراقبة الأداء
والتقارير ، التحسين المستمر

والتقييم
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التواصل والتحليل الأولي

يبدأ العميل بالتواصل مع الوكالة لعقد اجتماع أولي
لفهم احتياجاته وأهدافه التسويقية. يتضمن هذا
الاجتماع تحليل السوق والجمهور المستهدف

ومراجعة التحديات والفرص
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التنفيذ والإدارة

إدارة الحملات والإعلانات: متابعة
الأداء، والتفاعل المستمر مع
العميل من خلال تقديم تحديثات

دورية واستقبال ملاحظاته.
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PUB DZD الشراكات الرئيسية لـ
حاضنة الأعمال جامعة المسيلة

وكالات الإعلان والمحتوى الرقمي
المؤثرون على وسائل التواصل الاجتماعي

شركات التحليل والتسويق الرقمي



الخطة المالية



نموذج العمل التجاري



رقم الأعمال المتوقع للسنة الاولى



اليد العاملة



الخطة المالية - التكاليف الثابتة-



الخطة المالية - التكاليف المتغيرة-



الخطة المالية 



الخطة المالية 



TCRحسابات النتائج المتوقعة



TFTحسابات الخزينة المتوقعة 





خاتمة 
شكرا لحسن إصغائكم


