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 كلمة شكر:

الحمد لله و الشكر أولا قبل كل شيء لله عز وجل على فضل نعمته و  
 جزيل عطائه .

الحمد لله الذي أنار لي دارب العلم و المعرفة و أعانني على أداء  
هذا الواجب و من ثمة أتقدم بجزيل الشكر للأستاذ الف اضل "طيبي  

الطيب" الذي لم يدخر أي جهد في سبيل مساعدتي و على كل  
 التوجيهات التي لم يبخل علي بها.

 إلى كل موظف في جامعة  المسيلة "محمد بوضياف".

 

 

 

 
  



 

 

 لإهداء:ا

 بسم الله الرحمان الرحيم

 و رسوله و المؤمنون""ق ل اعملوا فسيرى الله عملكم  

 أهدي هذا العمل المتواضع إلى:

 نبع الحنان الذي لا ينضب أمي الغالية "نورة وناني".

 إلى الذي زرع في نفسي الطموح و المثابرة والدي العزيز "محمد وناني".

إلى من يحملون في عيونهم ذكريات طفولتي إخوتي و أخواتي : هشام  
 حنان كنزة أنور منار .

 ملائكة وضعت على الأرض: مصعب، نورهان، عيدة.إلى أجمل  

إلى من ضاقت السطور من ذكرها فوسعها ق لبي صديقتي رحمة الله عليها  
 "أميرة دحة".

الى من ارى التف اؤل في عينيها والسعادة في ضحكتها صديقتي "ف اطمة  
 الزهراء سماحي".

 فهرس الموضوعات
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 ملخص: 

تتطلب عمليات التبادل التجاري الدولي تقنيات معينة لتسوية الالتزامات المالية الناشئة فيما بين 
أطرافها، تختلف عن تلك التقنيات المستعملة في التبادل التجاري المحلي، وذلك لأن عمليات 
التبادل التجاري الدولي تنتابها عدة مشاكل ومخاطر مما قد يؤثر على السير الحسن لهذا النوع 

 من المبادلات .
المبادلات التجارية ومن خلال هذه الدراسة تطرقنا إلى مجموع تقنيات التسوية المستعملة في 

الدولية، بما فيها وسائل الدف ووسائل التسوية التي يمنحها النظام البنكي أو المؤسسات المالية 
 المتخصصة بغية تسهيل وتنشيط حركة التبادل التجاري الدولي.

مع التركيز بصورة رئيسية على تقنية الاعتماد المستندي و التحصيل المستندي كونهما أكثر  
 ت استعمالا في نطاق المبادلات التجارية الدولية.التقنيا

 

Résumé : 

Les processus de commerce international exigent certaines techniques pour 

résoudre les obligations financières émergentes entre leurs parties, différentes de 

celles utilisées dans le commerce intérieur, parce que les processus de commerce 

international ont plusieurs problèmes et risques, ce qui peut affecter le bon 

fonctionnement de ce type de Échanges. 

Dans le cadre de cette étude, nous avons abordé le total des techniques de 

règlement utilisées dans le commerce international, y compris les moyens de 

paiement et les moyens de règlement accordés par le système bancaire ou les 

institutions financières spécialisées afin de faciliter et de stimuler la circulation du 

commerce international. 

Avec un accent majeur sur l’accréditation documentaire et la technologie de 

collecte documentaire, ils sont la technologie la plus largement utilisée dans le 

commerce international. 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

عامة  مقدمة



 مقدمة عامة
 

 
 أ‌

 مقدمة عامة

اقتصاديات جميع الدول، في هاما في  دورتحتل التجارة الخارجية مكانة هامة لأنها تؤدي 
عصر يعرف بعصر العولمة الاقتصادية ، حيث ازدادت أهميتها مع توسع العلاقات الاقتصادية 
الدولية بين مختلف التكتلات الاقتصادية ، و خاصة في ميدان التجارة الخارجية لأنها توفر 

خلال نشاط الاستيراد وتمكنه  للاقتصاد ما يحتاجه من سلع و خدمات غير متوفرة محليا من
 من التخلص مما لديه من فائض السلع و الخدمات المختلفة من خلال نشاط التصدير.

فالتجارة الخارجية يمكن تقديمها على أنها المحور الأساسي الذي يربط بين مختلف الدول في 
تبادل السلع و الخدمات بما يحقق المنفعة للمستورد و المصدر معا، فبواسطتها يتم  ،الدول العالم

ور التجارة الخارجية و بالتالي المساهمة في تحقيق الرفاهية و الكفاءة الاقتصادية .ومع تط
ف و المؤسسات المالية التجارية مما استوجب تدخل المصار تسوية المعاملات يطرح مشكل 

 التجارية عن طريق مجموعة من التقنيات و الوسائل. لتسهيل هذه العمليات و المعاملات

تزامات المالية الناشئة فيما بين لتتطلب عمليات التبادل التجاري الدولي تقنيات معينة لتسوية الإ
ومن خلال بحثنا  .أطرافها ،و تختلف عن تلك التقنيات المستعملة في عمليات التبادل المحلي

مستعملة في المبادلات التجارية الدولية بما فيها أدوات الدفع هذا سنتطرق إلى تقنيات التسوية ال
وكذا تقنيات التسوية و التي يمنحها النظام البنكي أو المؤسسات المتخصصة بغية تسهيل و 

 تنشيط حركة التبادل التجاري الدولي. 

 

 

 



 مقدمة عامة
 

 
 ب‌

 الإشكالية: ماهي أدوات وتقنيات التسوية المستخدمة في التجارة الخارجية؟ -0

 تتفرع عن هذه الاشكالية جملة من الاسئلة الفرعية هي: الأسئلة الفرعية:  -1

 مفهوم التجارة الخارجية؟ وماهي العوامل المؤدية إلى قيامها؟هو ما  -

 ماهي مختلف وسائل وتقنيات الدفع في التجارة الخارجية؟ -

 ماهي أدوات التسوية المستخدمة في التجارة الخارجية؟ -

 عتماد المستندي؟لإما هو مفهوم ا -

 عتماد المستندي؟كيف تتم خطوات تنفيذ الإ -

 للإجابة على الأسئلة المطروحة نضع الفرضيات التالية: الفرضيات:  -2

الخارجية هي مجموعة المعاملات التي يتم من خلالها القيام بعمليات التصدير و  التجارة -
الاستيراد للسلع و الخدمات بين أفراد يقيمون في بلدان مختلفة. ومن الأسباب الرئيسية التي أدت 

 كتفاء الذاتي من السلع و الخدمات.ة الندرة النسبية و عدم تحقيق الإإلى قيام التجارة الخارجي

 الحديثة . منهاختلف وسائل الدفع المستخدمة في التجارة الخارجية فمنها التقليدية و ت -

لتسوية المعاملات التجارية في التجارة الخارجية هناك تقنيتان الاعتماد المستندي و التحصيل  -
 المستندي.

على طلب عميله، يتعهد بمقتضاه  عتماد بناءا  مستندي هو تعهد يصدره بنك فتح الإالاعتماد ال
 للمستفيد بأن يدفع مبلغ محدد مقابل استلام البضاعة.



 مقدمة عامة
 

 
 ج‌

خطوات الاعتماد المستندي تتم وفق مراحل متسلسلة، بداية من مرحلة فتح الاعتماد إلى غاية  -
 مرحلة التنفيذ.

 أهداف الدراسة:  -1

 كان هدفنا من خلال هذه الدراسة:

 مي فكرنا و فكر القارئ الذي يستعين ببحثنا.اكتساب معارف جديدة تن -  

 التعرف على وسائل و تقنيات التسوية في التجارة الخارجية.  -

 التعرف على تقنية الاعتماد المستندي كونها الأكثر استعمالا في التجارة الخارجية. -

على التعرف على الجوانب التطبيقية العملية التي تظهر عند استعمال هذه التقنيات  -
 مستوى البنوك.

 أهمية الدراسة:  -2

يعتبر البحث مهما من حيث أهمية التجارة الخارجية وتكمن هذه الأهمية في معرفة وسائل و 
تمام مختلف الصفقات و المعاملات التجارية بين إات التسوية التي يمكن من خلالها تقني

تي تحقق للبنوك عوائد و أرباح كما أنه أصبح من المهم اختيار الأدوات و التقنيات ال ،الدول
من جهة و التقليل من تكاليفها من جهة أخرى و بالمقابل تحقيق رضا العملاء و راحتهم 

 وتسهيل المعاملات التجارية بصفة عامة.
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 د‌

 الدراسات السابقة: -1

مذكرة ماجستير ، تخصص نقود و التمويل  "تقنيات التسوية قصيرة الأجل في المبادلات  -
، جامعة محمد خيضر ، 7002 -7002الدولية" ، دراسة حالة البنك الخارجي ،  التجارية

 بسكرة، إعداد الطالبة: زليخة كبيدة.

 أسباب اختيار الموضوع: -6

 :أسباب موضوعية أسباب ذاتيةيرجع اختيار هذا الموضوع إلى 

 أسباب ذاتية: -1

 البنوك وهذا من خلال دراسة الحالة. الرغبة الشخصية لمعرفة عمل -

 الدراسة مالية وبنوك. تماشي الموضوع مع تخصص -

 الميول للبحث في موضوعات التجارة الخارجية . -

 أسباب موضوعية:  -7

مستجدات على المن  تأصبحوالتي و تقنيات التسوية الحاصلة في أدوات التطورات  -
 الساحة الاقتصادية الدولية.

 أهمية المواضيع المتعلقة بالتجارة الخارجية.   -
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 ه‌

 منهج الدراسة:  -8

شكالية المطروحة و التساؤلات الفرعية و أيضا اختبار ج التحليلي :بغية الاجابة على الإالمنه -
على هذا المنهج الذي  عتمادناإ يل مختلف أبعاد و جوانب الموضوع صحة الفرضيات و تحل

 يتوافق مع طبيعة الموضوع.

 حدود الدراسة: -9

 تتمثل حدود الدراسة في:

و   -B.A.D.R الريفية  من حيث المكان :تمت الدراسة على مستوى بنك الفلاحة والتنمية  -
 .-كالة المسيلة 

 .2018الفترة الزمنية التي تغطي هذه الدراسة سنة:  -

 صعوبات الدراسة: -01

 عدة صعوبات تمثلت في: ناخلال هذه الدراسة واجه

قلة المراجع المتخصصة في هذا الميدان من الجانب النظري ، أما من الجانب التطبيقي فقد  -
 واجهنا عدة صعوبات من بينها:

توفر مراجع متعلقة بتطور وسائل وتقنيات التسوية المستعملة في التجارة الخارجية دون  عدم -
 أن ننسى ضيق الوقت و صعوبة ترجمة خاصة لمستندات المتعامل بها في البنك.
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 تقسيمات الدراسة:  -00

الأول  قسم هذه الدراسة الى مقدمة و ثلاثة فصول أما الفصلنأن  نارتأيالمعالجة هذه الاشكالية 
أن نا م إلى مبحثين المبحث الأول حاولفقد جاء بعنوان: البنوك التجارية و التجارة الخارجية ينقس

بحث الثاني، فقد تناولنا فيه ماهية  مصها ووظائفها ،أما الئدم فيه ماهية البنوك و خصانق
 التجارة الخارجية و أهميتها و العوامل المؤدية لقيامها.

بعنوان : وسائل الدفع و أدوات التسوية في التجارة الخارجية ، يندرج ن فكاأما الفصل الثاني 
أما المبحث الثاني: تقنيات التسوية المستخدمة في  ،تحته مبحثين الأول بعنوان :وسائل الدفع

 التجارة الخارجية.

، فيةة بنك الفلاحة و التنمية الريأما الفصل الثالث فهو من الجانب التطبيقي بعنوان: دراسة حال
ا المبحث الثاني: يندرج تحته ثلاثة مباحث  ، الأول تقديم بنك الفلاحة و التنمية الريفية أم

الثالث: دراسة  عتماد المستندي لدى بنك الفلاحة و التنمية الريفية، المبحثمراحل إنجاز الإ
ية الريفية ستيراد لدى وكالة بنك الفلاحة و التنمالإعتماد المستندي بعملية تطبيقية خاصة بالإ

 مسيلة.  ال

 أما الخاتمة فقد احتوت على أهم النتائج المتوصل إليها في هذا البحث.

 

 

 

 



 

 

 

 

 

 :الأول الفصل
 .التجارية البنوك حول عامة مفاهيم: الأول المبحث

 .التجارية البنوك ماهية: الأول المطلب

 .التجارية البنوك خصائص: الثاني المطلب

 .التجارية البنوك وظائف: الثالث المطلب

 . الخارجية التجارة حول أساسيات: الثاني المبحث

 .الخارجية التجارة وأهمية مفهوم: الأول المطلب

 .الخارجية التجارة لقيام المؤدية العوامل: المطلبالثاني

 .الخارجية التجارة في المؤثرة العوامل: الثالث المطلب
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 :تمهيد

من السلع و الخدمات   اتعتمد كل الدول في وقتنا الحاضر على بعضها البعض لإشباع حاجاته
العالمية أصبح من الضروري  قتصاديةت السريعة التي تشهدها الساحة الإتطوراالوفي ظل 

إحداث إصلاحات جذرية للهياكل الاقتصادية منها المالية و خاصة البنوك حيث تلعب هذه 
تمويل التجارة الخارجية في أي لالأخيرة دورا مهما في التبادل التجاري ولكونها أهم ضمان 

طاء ضمانات مجتمع بوضع تقنيات تسمح بالتعامل وفق نظام الصفقات وتخفيض المخاطر بإع
وسنتطرق في هذا الفصل إلى مبحثين ، ة تنظيم وتمويل التجارة الخارجيةلازمة في عملي

حمله الجانب النظري للبنوك التجارية كما سنحاول الإحاطة بكل يمحاولين التطرق إلى أهم ما 
 الجوانب المتعلقة بالتجارة الخارجية وقد كانت المباحث كالتالي:

 عامة حول البنوك التجارية.مفاهيم المبحث الأول: 

 أساسيات حول التجارة الخارجية.المبحث الثاني: 
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 عامة حول البنوك التجارية. ماهيةالمبحث الأول: 

اسة يالبلاد و الحياة الإقتصادية فهي أداة لتنفيذ الس لاقتصاديعتبر البنك العنصر الأساسي 
النقدية وتمويل المؤسسات الاقتصادية، ويعتبر البنك التجاري نوعا من أنواع المؤسسات المالية 

جاري أهم الوسطاء ،ويعد البنك الت الإئتمانالتي يتركز نشاطها على قبول الودائع ومنحها 
قتصاد وهذا بفضل الخصائص التي سندرسها في هذا المبحث  وكذا مساهمة الماليين في الإ

 بنوك التجارية في المبادلات التجارية و التجارة الخارجية.ال

 البنوك التجارية مفهومالمطلب الأول: 

مثل: الودائع تحت الطلب وودائع  وتقبل الودائع كافة   ا  لبنوك التجارية أكثر البنوك شيوعتعد ا
لاقتصاد وتستثمر الأكبر منها على شكل قروض قصيرة الأجل لقطاعات ا ،التوفير وودائع لأجل

القومي المختلفة وبصفة رئيسية لتمويل قطاع التجارة وتشترط في الغالب على المقترض أن يقوم 
بتسديد قسمة القرض كاملا مع فوائده في نهاية القرض التي تزيد في أكثر الأحيان على نسبة 
وتقدم لعملائها جميع الخدمات المصرفية الأخرى من إصدار كفالات وفتح الاعتمادات 

لات التجارية لعملائها و الات و خصم الكمبيامستندية و إجراءات الحوالات وقبول الكمبيال
 1الخدمات المصرفية الأخرى.

وتعرف تلك المؤسسات غير المتخصصة المتمثلة في مشروع رأس المال بتعامل في النقود 
يأخذ شكل مؤسسة نقدية كبيرة ذات فروع تغطي في الغالب الجزء الكبير من  إقتراضا  وإقراضا و 

إقليم الدولة، و تقوم بجمع الأموال في صورة ودائع لتضيفها في عمليات قصيرة الأجل للأفراد و 
المشروعات و الدولة فهي تقبل الودائع المصرفية وتختلف الودائع بمناسبة الاقتراض وتنتقل 

                                                           
 .93،ص 7002هشام حير،ادارة المصارف، الشركة العربية المتحدة للتسويق و التوريدات ، القدس 1
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لات أو الأوراق الحكومية او تغطي هذه الودائع في المقابل الكمبي، لاء و البنكالودائع بين العم
كما أنها تتعامل في الصرف أي بيع و شراء العملات الأجنبية  ،و الأوراق المالية بصفة عامة

مدخرات الأفراد بتجميع تقوم بالعملة الوطنية و تقوم بتمويل التجارة الخارجية و البنك التجاري و 
كرأسمال متداول .إلا أن جل عمله  ستخدامهالاشآت لوضعها تحت تصرف المشروعات نو الم

 1)القرض(. الإئتمانيتمثل في خلق وسائل دفع في صورة نقود مصرفية عن طريق منح 

ئتمانية غير متخصصة تطلع أساسا إريفها على أنها عبارة عن مؤسسات خر بتعوقام البعض الآ
للسحب لدى الطلب أو بعد أجل قصير ، و التعامل بصفة أساسية   بتلقي ودائع الأفراد القابلة

 2قصير الأجل. الإئتمانفي 

هي نوع من الوساطة المالية التي تتمثل مهمتها الاساسية في تعليق الودائع التجارية للعائلات و 
المؤسسات و السلطات العمومية ،  وينتج لها ذلك القدرة على إنشاء نوع خاص من النقود هي 

 3نقود الودائع.

 المطلب الثاني: خصائص البنوك التجارية.

 يمكننا تحديد خصائص البنوك التجارية فيما يلي:

                                                           
 .110المادة  10_30قانون النقد والقرض، 1
 797،ص  1327مقدمة في النقود و لينوك ،دار النهضة العربية، بيروت،  محمد زكي الشافعي ،2
سميحة بالخروف، هاجر كدة، الدراسة المالية للقروض الاستثمارية في البنوك التجارية ، مذكرة لنيل شهادة 3

 .2، ص 7017_7011ليسانس، جامعة قاصدي مرباح، ورقلة، 
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يمارس البنك المركزي رقابة على البنوك من عليه:  برقابة البنك المركزي ولا تؤثر تتأثر -0
ابة أو تأثير خلال جهاز مكلف بذلك ، في حين أن البنوك التجارية لا يمكنها أن تمارس أية رق

 على البنك المركزي .

ولا يكتفي البنك المركزي بممارسة رقابة توجيهية على البنوك بل يحق له كذلك أن يفرض عليها 
 القوانين و التعليمات التي تصدرها السلطات النقدية.بة التنفيذ تحت طائلة العقوبات و أحكاما واج

لحاجة  ا  تعدد البنوك التجارية وتتفرع تبعتتعدد البنوك التجارية و البنك المركزي واحد:  -7
السوق النقدية، وتحقيق نوع من التفاهم بين مختلف البنوك التجارية في الاقتصاديات الرأسمالية 
المعاصرة .هذا التركز من شأنه خلق وحدات مصرفية ضخمة قادرة على التمويل الواسع 

أن هذا التركيز لم يصل بعد إلى مرحلة وسيطرة شبه احتكارية على أسواق النقد و المال، غير 
تصور وجود بنك تجاري واحد في بلد ما، فهذا الأمر غير واقعي و غير عملي لأنه يؤدي الى 

 1إضعاف القدرة على خلق النقود المصرفية.

تختلف النقود المصرفية التي تصدرها تختلف النقود المصرفية عن النقود القانونية:   -9
ن النقود القانونية التي تصدرها المصارف التجارية عن النقود القانونية المصارف التجارية ع

التي تصدرها البنك المركزي، فالنقود القانونية تتماثل في قيمتها المطلقة بصرف النظر عن 
اختلاف الزمان و المكان التي تكون عادة متباينة ومتغايرة تخضع لأسعار الفائدة تختلف 

و النقود القانونية تخاطب كافة القطاعات في حين أن النقود  باختلاف الزمان و المكان
 المصرفية تخاطب عادة القطاعات الاقتصادية.

                                                           
المؤسسة الجامعية للدراسات و النشر و التوزيع، بيروت ،ص  سليمان بودياب، اقتصاديات النقود و البنوك،1

111-111. 
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 تسعى البنوك الخارجية إلى الربح بعكس البنك المركزي:  -1

تعتبر البنوك التجارية مشاريع رأسمالية ، هدفها الأساسي تحقيق أكبر قدر من الربح و بأقل 
وهذا الهدف مختلف عن ، ون مملوكة من الأفراد أو الشركاتغالبا ما تكتكلفة ممكنة ، وهي 

شراف و الرقابة و التوجيه و إصدار النقود القانونية و البنك المركزي التي تتلخص في الإ أهداف
 1تنفيذ السياسة النقدية.

 المطلب الثالث: وظائف البنوك التجارية.

 يمكننا حصر وظائف تقليدية ووظائف حديثة.

 :الوظائف التقليدية -1

جل لفترات مختلفة قد تكون قصيرة الأ حتفاظ بأموال الجمهورتلقي الودائع: تقبل البنوك الإ -
و تشكل الجزء الأكبر من موارد  دخاريةالإكحالة الودائع الجارية أو طويلة الاجل كحالة الودائع 

عمليات الالوساطة المالية خاصة ذات البعد النقدي منها و على هذه الودائع يتوقف الكثير من 
 نشاء النقود.إن هذه الوساطة مثل منح القروض و م

منح القروض: من أهم وظائف البنك هو منح القروض سواء للمؤسسات العمومية كانت أو  -
للعائلات ، و كذلك قطاع العالم الخارجي وتعتمد في أداء هذه الوظيفة خاصة للحكومة أو 

الأساسية على الودائع التي تحصل عليها من الغير وعادة ما تكون مدة القرض الآجال قصيرة 
 قراض.المبالغ مع دفع فوائد على هذا الإلا تتجاوز السنة، ويقوم برد 

 

                                                           
 111، ص المرجع نفسهسليمان بودياب، 1
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 الوظائف الحديثة:  -1

 رفع رقم أعماله وذلك من خلال ما يقوم به: لىإيهدف البنك 
تقديم خدمات استشارية للمتعاملين: تشترك البنوك في اعداد الدراسات المالية للمتعاملين معها  -

عند انشائهم لمشروعاتهم و الهدف من هذه الدراسة هو تحديد الحجم الأمثل للأموال اللازمة 
تؤثر على تطوره وعلى قدرته للوفاء بالتزاماته للمشروع بحيث لا يكون هناك نقص في سيولتها 

و لا يكون هناك افراط فيها يشكل أعباء على المشروع ، وكذلك طريقة السداد ومدى اتفاقها مع 
 1.ةالبنك و مصلحة المشروع مشترك سياسة المشروع باعتبار أن الفلسفة السليمة تعتبر مصلحة

الحديثة التي تقدمها البنوك في الدول و تتمثل  : هي من أهم الخدمات الإئتمانتقديم بطاقة  -
هذه الخدمة في منح الافراد بطاقات من البلاستيك تحتوي على معلومات عن إسم المتعامل و 

و بموجب هاته البطاقات يستطيع المتعامل أن يتمتع بخدمات العديد من المحلات  ،رقم حسابه
لبطاقة على أن يقوم هذا الأخير بتسديد قيمة لحامل ا الإئتمانالمتفقة مع البنك على قبول منح 

هذه الخدمات الى المصرف خلال فترة محددة من خلال استلامه لفاتورة المشتريات التي قام بها 
 خلال الشهر.

إدارة ممتلكات المتعاملين مع المصرف: كثيرا ما يوصى الأثرياء في الولايات المتحدة  -
الهم و ممتلكاتهم لأولادهم القاصرين بعد وفاتهم إلى أن بإدارة أمو  ،الامريكية مثلا: المصارف

يبلغوا سن الرشد محددين بذلك للمصرف مجالات الاستثمار لهذه الأموال و كيفية التصرف في 
العائد، وتقديم ذلك أثناء حياة المالك ليربح نفسه من عناء الاستثمار ويستفيد من خبرة المصرف 

 2في هذا المجال.
 

                                                           
، ص 1333عبد الغفار حنفي، الادارة الحديثة للبنوك التجارية ، المكتب العربي الحديث، الاسكندرية ،1

190. 
 .197، ص نفسهعبد الغفار حنفي، المرجع 2
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 المبحث الثاني: أساسيات حول التجارة الخارجية .

عرف الانسان التجارة منذ القدم حيث يعتبر من أهم الركائز الأساسية لاقتصاد أي دولة ، لان 
التبادل التجاري بين الدول حقيقة لا يتصور العالم دورها اليوم فلا يمكن لأي دولة أن تستقل 

 قدمة أو نامية.باقتصادها عن بقية العالم سواء كانت مت

 المطلب الأول: ماهية التجارة الخارجية .

مع نمو الحضارات ، حيث تقوم التجارة  ونمت،الخارجية منذ أقدم العصور التجارةعرف العالم 
الخارجية في الاقتصاد القومي بدور مهم في النشاط الاقتصاد بتوفيرها لمختلف احتياجات 
البلدان من سلع و الخدمات الغير متوفرة عن طريق  الاستيراد و تصريف فائض  الانتاج 

 المحلي عن طريق التصدير .

 تعريف التجارة  الخارجية: -1

الثلاثة المتمثلة  االقول أن التجارة الخارجية هي تلك المعاملات التجارية الدولية في صورهيمكننا 
فراد ورؤوس الأموال ، تنشأ بين الأفراد الذين يقيمون في وحدات سياسية الأ و في انتقال السلع

 مختلفة ، أو بين حكومات ومنظمات اقتصادية تقطن وحدات سياسية مختلفة.

الأشمل هو أنها تمثل حركات السلع و الخدمات بين الدول المختلفة، بحيث ولكن التعريف 
 1تشمل الحركات الدولية لرؤوس الأموال.

 

                                                           
، ص 7012إلى تمويل التجارة الخارجية ، ديوان المطبوعات الجامعية ، الجزائر ، فطيمة حاجي، المدخل 1

79 . 
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تعرف على أنها "المعاملات التجارية الدولية في صورها الثلاثة المتمثلة في اشغال السلع و 
 1لفة".الأفراد و رؤوس الاموال تنشأ بين الأفراد يقيمون في وحدات سياسية مخت

أفراد بين المعاملات فها على أنها "أحد فروع علم الاقتصاد التي تختص بدراسة يتعر  ا يمكنكم
 2يقيمون في وحدات سياسية مختلفة".

 أهمية التجارة الخارجية: -7

تنشأ أهمية التجارة الخارجية من حاجة دول العالم إلى الحصول على سلع وخدمات من الدول  
التجارة الخارجية من القطاعات الحيوية في أي مجتمع متقدما أو ناميا الأخرى حيث تعد 

وتنخفض أهمية التجارة الخارجية في الدول كبيرة الحجم ذات الامكانيات الضخمة ومن هذا 
 المنطلق يمكن ابراز أهمية التجارة الخارجية كالاتي:

نافسية في السوق الدولي. كما التجارة الخارجية مؤشر جوهري على قدرة الدول الانتاجية و الت -
رتفاع مستوى إية الاقتصادية وما ينتج عنها من أن لها علاقة وثيقة بين التجارة الخارجية والتنم

 3الدخل القومي الذي يؤثر في حجم ونمط التجارة الدولية.

تحقيق أكبر اشباع ممكن من السلع و الخدمات وذلك من خلال الحصول على السلع و  -
 عب انتاجها محليا.الخدمات يص

 تأمين احتياجات الدول النامية من المتطلبات الأساسية للتنمية الاقتصادية . -

                                                           
 .11،ص7002جمال حويدان ، التجارة الدولية ، مركز الكتاب الأكاديمي، عمان 1
 .2، ص 7003محمد أحمد السريتي ، التجارة الخارجية ، الدار الخارجية ، الاسكندرية ، 2
 .17، ص7001، 1ارجية، دار الميسرة للنشر و التوزيع و الطباعة، طرشاد العصار، التجارة الخ3
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تحقيق المكاسب المتوقعة من الحصول على سلع و خدمات بتكلفة أقل مما لو تم إنتاجها   -
 محليا.

ل العالم تقصير المسافات التي تحاول أن تجعو اسية التي تسعى لإزالة الحدود العولمة السي -
 1قرية صغيرة.

ة الصناعية في أوروبا يشير الكثير من المحللين أنه لولا وجود التجارة الخارجية لكانت الثور  -
غرب أوربا الكثيفة السكان يحتاج منها الى نسبة كبيرة من المواد لأن دول  ثارهاآمحدودة في 

 باقي دول العالم. الغذائية والمواد الخام وغيرها التي كانت لابد أن تستوردها من

للدولة ميزة تنافسية أعطت زيادة معدل النمو الاقتصادي عن طريق التخصص في السلع التي  -
 و بالتالي زيادة الدخل القومي و زيادة الترقية.

فائض الانتاج عن حاجة السوق المحلية حيث يكون فريغ لتتعتبر التجارة الخارجية منفذ  -
 يع السوق المحلي استيعابه.الانتاج المحلي أكبر مما يستط

القدرة على تمويل الكثير من المشروعات عن طريق الاستثمار المباشر و استيراد رؤوس  -
 2الأموال الأجنبية خاصة بالنسبة للدول النامية.

 المطلب الثاني: العوامل المؤدية إلى قيام التجارة الخارجية.

المشكلة الاقتصادية أو ما يسميه الاقتصاديون إن قيام التجارة الخارجية يرجع تفسيره إلى جذور 
لمختلفة لها مشكلة الندرة النسبية وذلك بسبب محدودية الموارد الاقتصادية قياسا بالاستخدامات ا

                                                           
 .71فطيمة حاجي، مرجع سابق، ص 1
عبد الحميد عبد المطلب، النظرية الاقتصادية )تحليل جزئي و كلي للمبادئ( ،الدار الجامعية للنشر و 2

 .922-921، ص 7001التوزيع، الاسكندرية ، 
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نسانية المتجددة و المتزايدة و المتداخلة إلى جانب ضرورة استخدام هذه في اشباع الحاجات الإ
كل دولة أن تتخصص في انتاج السلع التي تؤهلها الموارد بالشكل الأمثل وهذا يتطلب من 

لكن  ظروفها لإنتاجها ومن ثمة تبادلها بمنتجات الدول الاخرى لا تستطيع انتاجها داخل حدودها
ومن هنا تبدأ أسباب قيام التجارة  ،ستيراد من الخارج مفصلا  بتكلفة ونفقة يصبح عندها الإ

 الخارجية:

ك بسبب الميزات كتفاء الذاتي من كل السلع ، وذلالاعدم استطاعة أي دولة من تحقيق  -
الطبيعية و المكتسبة بسبب اختلاف ظروف الانتاج لكل سلعة حيث يصعب تلبية احتياجات 
الدول من مواردها المحلية ،خاصة بعد تعدد حاجات الانسان وتباين امكانيات الدول في توفير 

 أذواقهم.تلك الحاجيات ، بحسب تنوع رغبات الافراد و 

الفائض الانتاجي المحلي الذي يتطلب البحث عن أسواق خارجية لتسويق الانتاج ، بشرط  -
 . ا  نتاج عالميفة الظروف الملائمة للطلب على الإتوفر كا

على الدخل المحقق من التجارة الخارجية وذلك بهدف  عتمادا  إ السعي إلى زيادة الدخل القومي  -
 حقيق الرفاهية الاقتصادية.رفع مستوى المعيشة محليا وت

عن التفضيل النوعي للسلعة ذات المواصفات العالمية من  ةاختلاف الميول و الاذواق الناتج -
 1الجودة لتحقيق أقصى منفعة ممكنة.

عدم التوزيع المتكافئ لعناصر الانتاج بين دول العالم المختلفة، مما ينتج عنه عدم قدرة  -
 2لذاتي من السلع المنتجة محليا.الدولة على تحقيق الاكتفاء ا

                                                           
 .72حاجي فطيمة، مرجع سابق، ص 1
 .17، ص 1333ازم البيلاوي، نظرية التجارة الدولية ، منشأة المعارف، الاسكندرية، ح2
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نتاجي و المعرفة الفنية اختلاف المستوى التكنولوجي من دولة إلى أخرى: يتباين الأسلوب الإ -
بين الدول تباين كبير بحيث يؤثر بشكل كبير على طبيعة السلع المنتجة في كل بلد، فنجد أن 

را أساسيا في انتاجها، أما الدول سلع التي تشكل التقنية عنصالنتاج إحتكر الدول المتقدمة ت
لب تتخصص في تلك التي يغلب عليها طابع المواد الخام مثل النفط و االنامية فإنها في الغ

 1المعادن و القطن.

 العوامل المؤثرة في التجارة الخارجية. المطلب الثالث:

 العوامل الطبيعية:  -0

تختلف توزيع الثروات الطبيعية من دولة إلى اخرى والذي سوء توزيع الموارد الطبيعية:  0 .1
تركيز على  التجارة الخارجية ، بحيث تتلخص صادرات عدد كبير من دول الؤدي إلى ي

العالم في شكل سلعة واحدة أو سلعتين ، فالدول التي أخذ فيها هذا التركيز في مصادر 
ع على صادراتها بينما الدول التي الثروة شكل مواد أولية صناعية. أدخلت أكثر من التنوي

أخذ فيها هذا التركيز شكل مواد أولية زراعية و إنتاج غذائي لم تستطع أن تسلك نفس 
 2السبيل خاصة و أنها كانت في مرحلة مبكرة من تاريخها خاضعة للاستعمار الأجنبي.

التجارة الخارجية عن ويؤثر هذا في حجم الدولة أو المساحة الجغرافية التي تستغلها:  1 -0
طريق تأثيرها على درجة تكامل الموارد الطبيعية و البشرية بالنسبة للدولة بالإضافة إلى ما يوفره 

 3ذلك الحجم من مزايا الانتاج الكبير.

                                                           
 .12، ص 1332حميدي عبد العظيم، اقتصاديات التجارة الدولية، مكتبة الزهراء الشرق، دمشق ، 1
 .12زينب حسين عوض الله ،لعلاقات الاقتصادية  الدولية ، الدار الجامعية ، الاسكندرية ، ص 2
 .23، ص 1332محمود شهاب، الاقتصاد الدولي ، دار المعرفة الجامعية ، مجدي 3
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نتاج الزراعي نتاج بصفة عامة ونفقات الإللمناخ تأثير كبير في تكاليف الإالمناخ:  0-2
رجات الحرارة و متوسط كمية الأمطار و الرطوبة من بصفة خاصة ، من حيث التباين في د

دولة إلى أخرى ، إلا أن هذا العامل بدأ يضعف تدريجيا بسبب التقدم العلمي فقد أصبح من 
الممكن إحداث تغير مصطنع في الظروف المناخية لتتلائم و الظروف الانتاجية المطلوبة 

 1جات الزراعية.،إضافة إلى احلال بعض المنتجات الصناعية محل المنت

 العوامل الاقتصادية:  1

ونعني بذلك مدى ما يكلفه كل عنصر من هذه العناصر الداخلة التكاليف و الأسعار:  0 -1
في التجارة على أساسهما تحدد الاسعار الخاصة بالتبادل على مستوى العالم ، حيث أن ارتفاع 

أنتجت السلع  بتكاليف منخفضة بيعت تكاليف السلع المنتجة يؤدي ارتفاع أسعارها ، فكلما 
 بأسعار منخفضة وتكون أكثر طلبا من السلع ذات التكاليف و الأسعار المرتفعة.

حيث يرتبط هذا العامل بالمنافسة في الاسواق العالمية التي تتأثر بصفة دائمة الجودة:  1 -1
السلعة المنتجة في لوجية الحديثة التي تجعل هناك فروق في الجودة لذات و بالتطورات التكن

 أماكن مختلفة من العالم.

لسلعة قابلة للتخزين بحيث تحقق المنفعة الزمنية كلما زاد احيث أنه كلما كانت التخزين:  2 -1
حجم التبادل التجاري في هذا النوع من السلع، نظرا للوقت الذي يستغرقه نقل هذه السلع وما 

 مح بالبقاء فترة أطول.يترتب عليه من تلفها اذا كانت خواصها لا تس

إن أي تبادل بين الدول يعتمد على التمويل فاذا وجدت المؤسسات المالية و التمويل:  1 -1
البنوك على مستوى العالم ، فإن هذا يؤدي إلى زيادة حجم التجارة الخارجية في السلع و 

                                                           
 .73، ص7007عادل أحمد حشيش ، أساسيات الاقتصاد الدولي، الدار الجامعية ، الاسكندرية، 1
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يقلل من حجم  معاملات مصرفية بين الدول فان هذاالالخدمات ، اما اذا لم توجد البنوك أو 
 التبادل التجاري.

بمعنى عدم وجود حجم معين من السلع و الخدمات لدى الدول بتناسب الندرة النسبية:  2 -1
و الخدمات  مع احتياجاتها الخاصة ، فالتفاوت بين المعروض و المطلوب من مختلف السلع

 لاستيراد حاجاتها أو تصدير ما يفيض عن حاجتها.يؤدي إلى حاجة الدول 

انتعاش الطلب على  ىفالرواج الاقتصادي يؤدي الالرواج و الكساد الاقتصادي:  1 -1
منتجات الدول، و بالتالي زيادة حجم التجارة الخارجية بينما يحدث العكس في حالة مختلف 

 1وجود الكساد الاقتصادي.

حيث أن حيث تؤثر نفقات النقل في حجم التعاملات التجارة الخارجية ، نفقات النقل:  6 -1
التقدم العلمي في قطاع النقل أو انخفاض نفقاته بالنسبة لنفقات الانتاج الاجمالية يمكن أن 

نفقات لجديدة في التبادل الدولي كانت يؤدي إلى اتساع نطاق التجارة الخارجية بإدخال السلع ا
 2النقل المرتفعة تحول دون تداولها تداولا مريحا.

 عوامل أخرى:  2

الحروب لها تأثير على العمالة مما يجر تحويلات النقود و تأثر القدرة ة: عوامل سياسي -0
را في تحديد الأفق المفتوح أمام الدول المتعاملة يلسياسي دورا كباالشرائية و كذلك  يلعب العامل 

                                                           
 .77، ص 7000حكدي عبد العظيم، اقتصاديات التجارة الدولية ، دار النهضة العربية ، دمشق، 1
 .731، ص 1332الاقتصاد الدولي ،اسكندرية ، زينب حسين عوض الله، 2
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في التجارة الخارجية ، فعادة ما يكون الميل للتعامل مع الدول المستقرة سياسيا وتجنب مناطق 
 1ن فيها الاضطراب السياسي و الحروب التي تهدد فيها مصالح المتعاملين.التي يكو 

وجود أي معوقات جمركية أو بيروقراطية ترتبط  مويقصد بها عدالاجراءات الادارية:  2 -2
بدخول أو خروج السلع أو تعطل وصولها و كلما كانت الاجراءات أسهل كلما شجعت التبادل 

 2التجاري بصفة عامة.

يخضع نشاط التجارة الخارجية في مختلف الدول العالم إلى القوانين و التشريعات:  2 -2
 3تشريعات و لوائح ترسمها الدولة.

 انتقال الأيدي العاملة:  1 -2

 تفاوت الاجور من دولة الى أخرى و الذي يرجع إلى تفاوت المستوى الاقتصادي بين الدول. -

 لعمالة.الندرة النسبية و الندرة المطلقة ل -

 ى العالمي بالنسبة للأيادي العاملة.ختلاف درجات  المهارة على المستو ا -

 تفاوت مستوى المعيشة و الحضارة.  -

 رأس المال:  2 -2

 سعر الفائدة الحقيقي :انتقال الأموال يكون تبعا لمعدل الفائدة المرتفع . -

 لانتقال رؤوس الأموال,  سعر الخصم: اذا كانت نسبة الخصم منخفضة فإنها تكون مشجعة -
                                                           

 .72، ص 1332حميدي عبد العظيم ، اقتصاديات التجارة الدولية ، مكتبة الزهراء ، مصر ،1
 79حميدي عبد العظيم، مرجع سابق، ص .2
 .172، ص 7001عبد الرحمان يسري أحمد ، الاقتصاديات الدولية ، الدار الجامعية ، 3
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سعر الصرف: رأسمال الذي يرتفع قيمة عملته عالميا  يكثر عليه الطلب من الدول الأخرى   -
 و يزيد حجم التبادل ، و الحوافز على الاستثمار في هذه البلدان .

لات جديدة تساهم في الانتاج والتغلب على مشاكل نقص آان اختراع التكنولوجيات:  1 -2
 1العاملة يوفر الجهد، التكاليف ، الوقت و الجودة مما يؤثر على التبادل التجاري.الايدي 

الأذواق ما بين أبناء البلدان المختلفة  لاختلافهناك عوامل عديدة اختلاف الأذواق:  6 -2
ية ختلاف البيئة الجغرافإالأديان و العقائد و كذا  اختلافبب اختلاف العادات الاجتماعية و بس

 2تجاهات الثقافية.التقدم العلمي و الإ أو درجة

 

 

 

 

 

 

 

 

                                                           
 .72ع سابق، ص حمدي عبد العظيم، مرج1
 .92عادل أحمد حشيش ، أساسيات الاقتصاد الدولي، مرجع سابق ، ص 2
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 خلاصة الفصل:

من خلال ما تناولناه في هذا الفصل فإننا نستنتج أن كل دولة في العالم تعتمد على بعضها 
البعض من أجل اشباع مختلف حاجاتها من الخدمات و السلع مما ألزمها إلى اللجوء إلى تبادل 

التجارة الخارجية بمثابة المحرك الأساسي للاقتصاد معتمدة تجاري فيما بينها وبذلك أصبحت 
بذلك على قوة النظام المصرفي وتطوره وبالتالي فإننا نستنتج أن التنمية يمكن أن تتحقق بتطور 

 التجارة الخارجية مستخدمة بذلك البنوك التجارية لتمويل نشاطاتها المختلفة من استيراد وتصدير.

 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 الفصل الثاني

 وسائل الدفع و أدوات التسوية في التجارة الخارجية.

 .الدفع وسائل: الأول المبحث

 .التقليدية الدفع وسائل: الأول المطلب

 .الحديثة الدفع أدوات: الثاني المطلب

 .الخارجية التجارة في المستخدمة التسوية تقنيات: الثاني المبحث

 .المستندي والتحصيل البسيط التحصيل: الأول المطلب

 .المستندي عتمادالإ: الثاني المطلب
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 تمهيد :

مع تطور التجارة الخارجية على المستوى الدولي ، ظهرت الحاجة إلى وجود وسائل دفع و 
ختلفت طرق تسديد أثمان السلع و الخدمات وظهرت وسائل إوية أكثر ضمانا حيث تسأدوات 

جديدة فضلا عن تلك الوسائل التقليدية الموجودة لسداد وتسوية قيمة الواردات و استيراد قيمة 
وية في التجارة لتسل و أدوات اوية المعاملات التجارية ومن هنا نميز دور ووسائالصادرات وتس

 الخارجية وضمان السير الحسن لمعاملات التجارية حيث يمكننا تقسيم هذا الفصل إلى مبحثين.

 وسائل الدفع.المبحث الأول: 

 تقنيات التسوية المستخدمة في التجارة الخارجية  المبحث الثاني :
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 المبحث الأول: وسائل الدفع

عرف المشرع الجزائري الدفع كما يلي: تعتبر وسائل دفع كل الوسائل التي تمكن كل شخص من 
ية المستعملة وتنقسم وسائل الدفع إلى وسائل تقليدية نقدالوسيلة ال تحويل الأموال، مهما كانت

 ووسائل حديثة.

 المطلب الأول: وسائل الدفع التقليدية.

 ئل الدفع التقليدية في: تتمثل وسا

 : النقود -1
تستعمل النقود سواء كانت نقدية أو معدنية لتسديد أسعار السلع و الخدمات المستفاد 
منها عن قرب أو بعد ،إلا أن تعرض المتعاملين بها إلى المجموعة من المخاطر ، ومن 

استخدام وسائل م تور العلاقات التجارية و المالية أجل مواجهة هذه الأخيرة في ظل تط
 1أخرى أكثر تداولا كالشيك ...الخ.

خر يسمى المسحوب عليه آارية محررة بأمر الساحب إلى شخص هي ورقة تجالكمبيالة:   -1
لفائدة شخص ثالث يسمى المستفيد يدفع مبلغ معين بتاريخ معين . وعليه تتضمن الكمبيالة 

ه الحالة لمستفيد، حيث في هذلساحب هو نفسه ااثلاثة أشخاص و في بعض الاحيان يكون 
 2دفعوا لنفسي".إتحمل الكمبيالة عبارة "

وهو محرر مكتوب وفق أوضاع شكلية ذكرها القانون، ويتضمن أمرا صادرا من الشيك:   -9
 فعالذي غالبا ما يكون بنك. بأن يد شخص هو الساحب إلى شخص اخر هو مسحوب عليه

                                                           
 .12فطيمة حاجي، مرجع سابق، ص 1
 .37، ص 7001عبد الحميد عبد المطلب، التمويل المحلي، الدار الجامعية القاهرة، 2
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مجرد للاطلاع على بمبلغا الشيك لشخص ثالث ، هو المستفيد أو لحامله إذا كان لحامل 
 1الشيك.

هو سند محرر يلتزم بمقتضاه المدين )المشتري( يدفع مبلغ معين للمستفيد السند لأمر:   -1
)البائع( في تاريخ محدد، وهو قابل للتظهير و التداول، وهناك اختلافات كبيرة بين الشيك و 

 السند لأمر و تتمثل في:

يفترض في الشيك ثلاثة أطراف، الساحب، و المسحوب عليه، و المستفيد ،بينما في السند  -
 لأمر فهو يتم بين طرفين وهما المحرر و المدين و المستفيد وهو الدائن.

يحتوي الشيك على تاريخ واحد فقط للتحرير ،بينما يتطلب السند لأمر تاريخين إحداهما  -
 رير و الثاني للاستحقاق.للتح

فهو من البيانات الاختيارية، بينما يعد  تهط في الشيك أن يكتب شرط وصول قيملا يشتر  -
 2شرط وصول القيمة من البيانات الأساسية في السند لأمر.

 التحويلات: -2

بإصدار مر ة التي من خلالها يقوم المصدر الآويمكننا تعريف التحويلات كذلك على أنها العملي
خر )المستفيد( وتكون هذه التحويلات دورية إما آصم من حسابه البنكي وتموين حساب أمر بالخ

)تسديد الفواتير، الاجور ، الخدمات( و أما التحويلات دورية عن طريق عمليات تحويل دورية 
في المستفيد، كما أنه هذه العمليات تتميز بالسرعة حيث أن التحويل العادي يتم  ب نفسلحسا

                                                           
 .22، ص 1333، الدار الجامعية ، الجزائر، 1أحمد هني ، العملة و النقود، ط1
 .13-12مة حاجي، مرجع سابق، ص فطي2



 وسائل الدفع و أدوات التسوية في التجارة الخارجية                الفصل الثاني                    

 

 
28 

نفس اليوم الذي تم فيه إصدار الأمر .أما التحويل المقيد بأجل فيتم بعد ثلاث أيام من تاريخ 
 اصدار الأمر.

كما يمكن تعريفه على أنه نوع من الخدمات التي تقوم بها البنوك في العصر الحديث، وهو 
ميل ويتم مقتضاها مبلغا معين في الجانب المدين من حساب العبعملية بنكية يقيد المصرف 

ل مبلغ من حساب إلى تقييد نفس المبلغ في الجنب الدائن لحساب عميل اخر أو بعبارة أخرى نق
 1قيود في الحسابين. تسجيلحساب اخر 

هي وسيلة دفع ملائمة لعمليات الدفع المتكررة وتتم بين المدين وبنكه من الاقتطاعات:  -1
لدائن مع شرط وجود رقم نكي يقدمه اخلال التصريح أو السماح بالاقتطاع من الحساب الب

تصريح مسبق من قبل المدين بالاقتطاع من حسابه، وتتم عملية الاقتطاع  ،وطني مصدر
 حسب طريقتين هما:

 بعد تقديم الأمر. ( أيام01) أربعة ويتم في أجلالاقتطاع العادي: 
 2يتم في أجل يومين بعد تقديم الأمر.الاقتطاع السريع: 

تعرف على أنها وسيلة دفع في شكل ورقة تتضمن تعهد محررها يدفع السندات التجارية:  -6
مبلغ معين، لإذن شخص اخر هو المستفيد بمجرد الاطلاع ،أو في الميعاد معين أو قابل 

 3للتعين.

                                                           
، دار 1نائل عبد الرحمان وناجح داود رباح الطويل صالح، الأعمال المصرفية و الجرائم الواقعة عليها، ط1

 .11، ص 7000وائل للنشر و الطباعة والتوزيع، الجزائر، 
، ص 7000ندرية، البارودي علي، العريني محمد فريد، القانون التجاري، دار مطبوعات الجامعية، الاسك2

710-717. 
 .11فطيمة حاجي، مرجع سابق، ص 3
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وهي كذلك عبارة عن وسيلة دفع عن بعد موجهة للعلاقات المهنية ،ويتم الدفع في شكل ورقة 
خر هو المستفيد بمجرد الاطلاع أو في آمحررها بدفع مبلغ معين لإذن شخص  تتضمن تعهد

 1ميعاد أو قابل للتعين وتتميز السندات    .

 لية لأجل.آتعتبر وسائل الدفع  -

 تخضع للقانون المصرفية . -

 سهولة الحصول على القروض. -

 مكانية تسيير الديون و التحكم فيها.إ -

 الدفع الحديثة.المطلب الثاني: أدوات 

عن التطور التكنولوجي في ت الية جديدة، و التي تولدمظهر في العصر الحديث وسائل دفع 
مجال المعلوماتية، وكذا تطور شبكة الأنترنيت و بروز التجارة الإلكترونية ، مما فتح باب واسع 

 تحول الأموال إلى أرقام ، وتتمثل هذه الأدوات في :ل

 :البطاقة البنكية .0

هي كل بطاقة تسمح لحاملها بسحب أو بنقل الأموال ولا يمكن أن تصدر إلا من طرف هيئة 
هي بطاقة بلاستيكية و مغناطيسية يصدرها لها وقرض أو مؤسسة مالية، أو مصلحة مرخصة 

قات البنكية في السحب النقدي من البنك لصالح عملائه بدلا من حمل النقود وتستعمل البطا
، كما تستخدم في عمليات شراء السلع و الحصول على خدمات ، حيث لي لات السحب الآآ

تعطي لحاملها قدرا كبيرا من المرونة في السداد وقدر أكبر من الأمان ، وسرعة أكبر في 
                                                           

 .712-711البارودي علي، العريني محمد فريد، مرجع سابق، ص 1
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 ترنت،و التقسيمات أو الانالتسويات المالية . ويتم الدفع هنا عن طريق الهاتف أو الرسائل أ
دونين على البطاقة بالإضافة إلى رقم البطاقة وتاريخ نهاية وذلك بإعطاء الاسم و اللقب  الم

 1الصلاحية.

من حمل  كما تعرف أنها بطاقة بلاستيكية و مغناطيسية يصدرها البنك لصالح عملائه بدلا  
النقود وهي بطاقة مستطيلة الشكل تحمل اسم المؤسسة المصدرة لها، شعارها، توقيع حاملها، 

 2ها وتاريخ نهاية صلاحيتها.وبشكل بارز رقمها، اسم حام
 الدفع الالكتروني:  .7

ث وسائل جديدة باستخدام الطرق إن التطورات التي شهدتها وسائل الدفع أدى إلى استحدا
 ت وتتمثل هذه الوسائل في:لكترونية، وذلك عبر شبكة الانترنالإ
  :هي نقود غير ملموسة ،تأخذ صورة وحدات الكترونية و تخزن النقود الالكترونية 

في مكان امن على جهاز الكمبيوتر الخاص بالعميل يعرف باسم المحفظة 
الالكترونية ويمكن للعميل استخدام هذه المحفظة في القيام  بالعمليات البيع و الشراء 

 و التحويل...الخ.
  :تمام عملية التخليص هي التي تعتمد على وجود وسيط لإالشيكات الالكترونية

ترك لديه البائع و المشتري من خلال فتح حساب بالرصيد المتمثل في البنك الذي يش
 3الخاص بهما مع تحديد التوقيع الالكتروني لكل منهما، وتسجيله في قاعدة البيانات.

                                                           
 .11فطيمة حاجي، مرجع سابق، ص 1
، 1الرومي محمد أمين، التعاقد الالكتروني عبر الانترنيت، دار المطبوعات الجامعية، الاسكندرية ، ط2

 .171، ص 7001
القادر، الاعتماد المستندي أداة دفع و قرض، مذكرة لنيل شهادة ماجستير في العلوم الاقتصادية،  شاعة عبد3

 .79، ص 7002كلية العلوم الاقتصادية و علوم التسيير، جامعة الجزائر، 
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 وتنقسم النقود الالكترونية إلى:

  على معلومات عن الشخص  حتوائهاإوتتميز بلكترونية قابلة للتعرف عليها: النقود الإ
ستمرار كما هو الشأن المصرف في بداية التعامل، ثم الإ الذي قام بسحب النقود من

لكتروني، وحتى يتم ابعة حركة النقود داخل النظام الإفي مت الإئتمانبالنسبة لبطاقة 
 تميزها في نهاية المطاف .

  النقدية من حيث كونها  وهي تستخدم تماما كما الأوراقلكترونية غير رسمية : إنقود
وثيقة الصلة بمن يتعامل فلا تترك وراءها أثر يدل على هوية من انتقلت منه و اليه 
عموما نجد أن النقود الالكترونية تستعمل في المعاملات البسيطة ولا يمكن أن تستعمل 

الوسائل التي تم ذكرها لا يمكن أن نستخدم في الى أن ما بين مؤسستين و ذلك راجع 
 وية معاملات ذات المبالغ كبيرة ، بالإضافة إلى عدم وجود ضمانات بنكية كافية .تس

نشاء قاعدة أو شبكة رقمية للدفع ، أو التبادل إعمدت بعض الدول أو المنظمات إلى لذلك 
الوثائق الرقمية مثال ذلك ، التي تستخدم شبكة الأنترنيت في تسهيل و ضمان المعاملات ما 

 1وروبا ، و الدول التي تريد الاشتراك في هذه الشبكة.لأبين المؤسسات التابعة 

  

                                                           
 .17حاجي فطيمة، مرجع سابق، ص 1
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 لخارجية.المبحث الثاني: تقنيات التسوية المستخدمة في التجارة  ا

في عمليات التجارة الخارجية ما هو إلا لدرجة التعامل و الثقة  لآليات و ا اتختيار التقنيإإن 
ليات وسيلة تسوية و دفع على نطاق الدولي بقدرتها المصدر و المستورد و كون هذه الآ بين

على التغلب على العديد من المشاكل و المخاطر المرتبطة بالتبادل الدولي و يعتبر التحصيل 
الأقل أمانا ، عكس الاعتماد المستدي الذي يتمتع بدرجة عالية من الأمان في المستندي 

 معاملات التجارية الدولية.

 1يل البسيط و التحصيل المستندي.المطلب الأول: التحص

التجارة الخارجية ، ويتسم كونه وسيلة دفع على نطاق  في ليات تمويلآيعتبر التحصيل إحدى 
 نخفاضواات السرعة و المرونة و الثقة ، الدولي ،فهو يكتسب أهمية بالغة نظرا لتمتعه باعتبار 

 نفيذمن سرعة في إبرام و ت يتطلبه تكلفتها كذلك استجابتها لطبيعة العمل التجاري و ما
ستخدام إالطبيعة المتميزة . و التي تجعل التعاقدات الخاصة عدد من معاملات التجارية ذات 

 عمليات التحصيل المستندي كأسلوب للتمويل أمر بالغ الأهمية. 

 التحصيل البسيط. (0

 مفهوم التحصيل البسيط :0.0

، و الاعتماد المستندي ت على عكس التحصيل المستندي و هو تقنية لا تعتمد على المستندا
تسمى أيضا بالدفع الحر أو على الفاتورة ، ونعني به أن المستورد يعطي أمر إلى بنكه لتحويل 

                                                           
 .19فطيمة حاجي، مرجع سابق، ص 1
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مبلغ محدد لصالح المستفيد، أي المصدر لدى بنك أجنبي و تقوم هذه الطريقة على الثقة 
 الموجودة بين المصدر و المستورد.

بمجرد وصول البضاعة يتقدم المستورد إلى بنكه ليقدم الطلب ل التحصيل البسيط: مراح 1.0
لتوطين العملية التجارية ، وكذا الفاتورة التجارية مع تسليمها إلى بنكه ، وهنا يقوم البنك على 
المستوى شباك التوطين بحجز قيمة العملة في حساب الزبون ، ويسلمه بالمقابل شهادة التوطين 

هذه الشهادة يقوم المستورد بجمركة بضاعته ومنه يحصل على الفاتورة الجمركية التي  وبواسطة
تسلم إلى البنك . الذي يقوم بإعطاء الأمر لجعل حسابه مدينا بالعملة الوطنية ووضع المقابل 

 1بالعملة الأجنبية.
 التحصيل المستندي: (1

 تعريف التحصيل المستندي: 0.1
لية يقوم بموجبها المصدر بإصدار كمبيالة و اعطاء كل السندات إلى البنك الذي يمثله آهو 

هذا الاخير بإجراءات تسليم المستندات إلى المستورد أو إلى البنك الذي يمثله مقابل يقوم حيث 
 2تسليم مبلغ الصفقة أو قبول الكمبيالة.

البضائع أو الخدمات( بأن يحول يقصد بالتحصيل المستندي تلقي أمر من مصدر )بائع 
خر مقابل الحصول على القيمة هذه آإلى المستورد )المشتري( في بلد  مستندات الشحن

 3أو مقابل كمبيالة تستحق في وقت لاحق. ا  المستندات سواء تم ذلك نقد
 

                                                           
 .11فطيمة حاجي، مرجع سابق، ص 1
 .113, ص 7001طاهر لطرش، تقنيات البنوك ، ديوان المطبوعات الجامعية ، الجزائر ، 2
، 1أحمد غنيم، الاعتماد المستدي و التحصيل المستدي، مؤسسة شباب الجامعة للطباع و النشر، مصر ط 3

 .113، ص 1331
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 أطراف عملية التحصيل المستندي 1.1

 يتدخل في عملية التحصيل أربعة أطراف: 

 هو الذي يقوم بجمع المستندات التحصيل و إرسالها )الطرف المنشئ للعملية(:  المصدر
 إلى بنكه مع الأمر بالتحصيل.

  )البنك المحول: )البنك المصدر 

وهو الذي يقوم باستلام المستندات من البائع و يقوم بإرسالها إلى البنك المكلف بالتحصيل وفق 
 للتعليمات الصادرة إليه في هذا الشأن.

 مستورد )المشتري(ال 

 وهو الذي تقدم له المستندات مقابل الدفع أو الكمبيالة لتوقيعها.

 )لبنك المحصل )البنك المكلف بالتحصيل 

وهو الذي يقوم بتحصيل قيمة المستندات المقدمة إلى المشتري نقد أو مقابل توقيعه على 
 1الكمبيالة وفق لتعليمات الصادرة إليه من البنك المحول.

 . أهمية التحصيل المستندي: 9.7

 :بالنسبة للمستورد 

 تجنب تجميد رأسمال. -

 كسب الوقت لسهولة فتح التحصيل المستندي. -
                                                           

 .90، ص 7001مدحت صادق، أدوات وتقنيات مصرفية ، دار غريب للنشر و الطباعة، القاهرة، 1
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 ورد و المصدر.وجود ثقة عالية بين الم -

مكانية حصول المستورد على البضائع قبل أن يقوم بدفع الثمن وهذا يسمح له بمعاينتها إ -
 وفحصها.

  :بالنسبة للمصدر 

هذه التقنية تحقق درجة عالية من المرونة و السرعة وتوفر الوقت و الجهد في تنفيذ العمليات  -
 التجارية الخارجية.

 عتماد المستندي فيها كونه يتميز بالسرعة في التنفيذ.هناك حالات من الصعب استخدام الإ -

 1سهولة إعداد مستندات الشحن. -

 بإرسال مستندات التحصيل: ستيرادشروط عملية الإ.1.1

 يمكن تلخيص الشروط كالاتي: 

 توافر الثقة بين الطرفين و هو شرط أولي و أساسي. -

معرفة البائع الكافية لملائمة المشتري "طرف ثالث" يساعد على حل أي مشكلة قد تطرأ  -
 بينهما.

  

                                                           
، ص 7000عبد المطلب عبد المجيد، البنوك الشاملة و عملياتها و إداراتها، دار الجامعة، الاسكندرية ، 1

37. 
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 دور البنك في التحصيل المستندي:.2.1

و ليس له الحق  في شكلها و لا شرعيتها و لا تفحصها و يتدخل يقوم البنك بتنفيذ أوامر عملية 
 البنك في الحالات الاتية: 

 في حالة التسوية بواسطة القبول.

 في حالة تعرض المستفيد لعرقلة في المجال الجمركي كعدم امتلاكه للاجراءات الضرورية . -

في حالة ارسال البضاعة بطريقة غير بحرية ، أي عدم ارسال البضاعة في السفينة . في  -
 هذه الحالة يلعب دور المرسل إليه.

 أنواع التحصيل المستندي:.1.1

  :أي يستلم المستندات مقابل الدفع الفوري، و في حالة لا يسلم التحصيل مقابل الدفع
الفوري دون أن يتحمل مسؤولية تسليم البضاعة البنك المستندات للمشتري إلا بعد الدفع 

 1ستلام الطلبية .إون المشتري بذلك معرض للخطر عدم فيك

وفي هذه الحالة يستطيع المستورد أن يستلم المستندات عن طريق البنك مقابل دفع مبلغ الفاتورة 
 2التي تحول إلى صاحبها.

 

                                                           
خالد أمين و اخرون ، ادارة العمليات المصرفية و المحلية الدولية ، دار وائل للنشر و التوزيع ، عمان 1
 .729، ص 7007،
، ص 7019عبد القادر بحيح، الشامل لتقنيات أعمال البنوك، دار الخلدونية للنشر و التوزيع، الجزائر، 2

912. 
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 :التحصيل مقابل القبول 

حسب هذه الصيغة يمكن للمستورد أن يستلم المستندات ولكن ذلك لا يتم إلا بعد قبوله الكمبيالة 
 1المسحوبة عليه ، وتسمح هذه الطريقة للمستورد بالاستفادة من مهلة التسديد.

وهذا النوع من التحصيل يقوم على أساس تسليم المكلف بتحصيل المستندات و المستعجلة 
سم المشتري و لا يتم قبولها لدى البنك التحصيل في إحيث يسحب هذه ب مقابل قبول للمشتري 

 2هذه الحالة يتحمل البنك أخطار الصرف و عدم الدفع.

هذه الصيغة من التحصيل المستندي تنشأ على أساس قبول المستورد للكمبيالة المرفقة 
ن مهلة تسديد مبلغ بالمستندات و المسحوبة على حساب المستورد ،بحيث تسمح له بالاستفادة م

 3الفاتورة.

 مراحل سير التحصيل المستندي:.6.1

 يتم التحصيل المستندي وفق خطوات متبعة التالية:

بناءا على التعاقد المبرم بين البائع و المشتري وما جاء في عقد البيع أن يكون التسديد عن  -
 طريق تقنية التحصيل المستندي.

رسال البضاعة المتفق عليها حسب المواصفات و الشروط إلى البلد إيقوم المصدر ب -
 المستورد.

                                                           
 .170، الجزائر، ص 2طاهر لطرش ، تقنيات البنوك، ديوان المطبوعات الجامعية ، ط1
 .729خالد أمين و اخرون، مرجع سابق، ص 2
 .912عبد القادر بحبح، مرجع سابق، ص 3
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 ستلام الوثائق التي تثبت ارسال البضاعة إلى بنكه.إيقوم المصدر ب -
 يقوم البنك المصدر بتحويل هذه الوثائق إلى بنك المستورد. -
 إعلام البنك المستورد بوصول المستندات وشروط تسليمها. -
 لمستورد بتسليم الوثائق لعميله.يقوم بنك ا -
 يستلم المستورد البضاعة بعد تقديمه لوثائق الشحن. -
يقوم بنك المستورد بتحويل مبلغ البضاعة إلى بنك المصدر سواء نقدا أو بتحويل كمبيالة  -

 مقبولة من طرف المستورد.
 1يقوم البنك المصدر بتحويل ثمن البضاعة إلى حساب عميله. -

 *التالي يوضح لنا مراحل سير التحصيل المستندي:و الشكل 

 سير عملية التحصيل المستندي (: 0الشكل )

 1 

 

2 7 4 5 

 3 

 6  

تقنيات البنوك ، ديوان المطبوعات الجامعية ،الجزائر، الطبعة  المصدر: طاهر لطرش،
 7001الثانية،

                                                           
شيد، تسيير المخاطر المالية في التجارة الخارجية الجزائرية، مذكرة لنيل شهادة ماجستير في العلوم شلالي ر 1

التجارية، تخصص ادارة عمليات تجارية، كلية العلوم الاقتصادية و العلوم التجارية ، قسم العلوم التجارية، 
 .11-11، ص 7011جامعة الجزائر 

 المستورد المصدر

 بنك‌المستورد بنك‌المصدر
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 الثاني: الاعتماد المستندي. المطلب

يتمثل الاعتماد المستندي في تلك العلمية التي يقبل بموجبها ماهية الاعتماد المستندي:  -0
عن لتزام بتسديد وارداته لصالح المصدر الأجنبي الإب المستورد أن يحل محل المستورد  بنك

الوثائق أو المستندات التي تدل على أن المصدر قد قام  ستلامإطريق البنك الذي يمثله مقابل 
 1فعلا بإرسال البضاعة المتعاقد عليها.

وهو تلك العملية التي يقبلها البنك المستورد و التي تجعله يحل في مكان المستورد من خلال 
الذي ستيراد السلع و الخدمات لصالح المصدر الأجنبي إه لتسديد مبلغ الصفقة و الخاصة بالتزام

ستلام الوثائق و المستندات التي تدل على أن إعن طريق بنكه، الذي يمثله مقابل يظهر 
 2المصدر قام فعلا بإرسال البضاعة المتعاقد عليها.

 تعريف الغرفة التجارية  الدولية: -

 200عرفت المادة الثانية من القواعد و الأعراف  الموحدة للاعتمادات المستندية المنشور رقم 
 ادر عن الغرفة التجارة الدولية الاعتماد المستندي كما يلي:الص

الضمان كلها تعني أي  اعتمادعتمادات المستندية ، عتماد المستندي ، الإيرات الإإن تعب
تدريبات مهما كان اسمها أو ووصفها ،و التي يجوز بمقتضاها للبنك مصدر الاعتماد و الذي 

 يتصرف بناءا على طلب من أحد عملائه )طالب  فتح الاعتماد أو بأصالة عن نفسه(.بأن:

ة من يدفع إل أولا من طرف ثالث هو المستفيد أو يقبل بدفع قيمة الكمبيالات المسحوب -
 المستفيد.

                                                           
 .112طاهر لطرش، مرجع سابق، ص 1
 .20القادر بحيح، مرجع سابق، ص  عبد2
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 خر يدفع قيمة من الكمبيالات .آأن يفوض بنكا  -

خر بتداول مستندات الشحن المنصوص عليها في شروط الاعتماد المستندي آأن يفوض بنكا  -
 1، على أن تكون هذه المستندات مطابقة لشروط الاعتماد و نصوصه.

 أطراف الاعتماد المستندي: -1

  :المتعامل أو المستورد الذي يطلب فتح الاعتماد المستندي وهو طالب فتح الاعتماد
بالشروط و المتطلبات التي يراها مطابقة لاتفاقية البيع المعقودة بينه وبين المستفيد و 
يكون ملزم بدفع قيمة المستندات أو قبول السحوبات المتداولة بموجب الاعتماد لطالما 

 2الموقع منه. هي مطابقة في ظاهر الأحكام و شروط الاعتماد
 :البنك المصدر للاعتماد المستندي 

صدار الاعتماد المستندي لصالح المستفيد متعهدا بدفع قيمته الصفقة المبرمة إوهذا البنك يتولى 
عدد  الاعتمادلبنك فتح عتماد هذا ويتولد عن قبول ادر و المستورد وفقا لشروط فتح الإبين المص

 3لتزامات. من الإ

  :هو البائع أو المصدر الذي يتم فتح الاعتماد لصالحه و يعتبر هو المسؤول المستفيد
عن ترتيب شحن البضاعة حسب شروط عقد البيع الذي تم بينه وبين طالب فتح 
الاعتماد و تجهيز المستندات بصورة مطابقة لما هو وارد في متن الاعتماد، وتقديمها 

                                                           
 .20فطيمة حاجي، مرجع سابق، ص 1
 .12، ص 1جمال يوسف عبد النبي، الاعتمادات المستندية، مركز الكتاب، ط2
 جمال يوسف عبد النبي، الاعتمادات المستندية..71-12، ص 7000، 1مركز الكتاب الأكاديمي ، ط 3
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مدة صلاحية الاعتماد وقبض قيمتها الى البنك المبلغ أو المتداول للمستندات ضمن 
 حسب المتفق عليه في الاعتماد.

  :هو بنك المراسل الذي يطلب إليه البنك فاتح الاعتماد تبليغ الاعتماد إلى مبلغ الاعتماد
 المستفيد ، حيث يقوم المستفيد بتقديم المستندات لقبض قيمتها عن طريق هذا البنك.

أهمية الاعتماد المستندي في الدور الذي يلعبه في تكمن أهمية الاعتماد المستندي:   -2
 تمويل وتسوية المعاملات التجارية و يمكننا إبراز أهميته فيما يلي:

يمكن لديه الضمان بأنه سوف يقبض قيمة التي يكون قد تعاقد على بالنسبة للمصدر: 0 -2
شعره بورود ي يكون قد أتصديرها و ذلك فور تقديم وثائق شحن البضاعة إلى البنك الذ

 قد يحصل المصدر على قيمة البضاعة مقدمها دون أن يقوم بتصديرها للخارج . د،الاعتما
 يعزز التدفقات النقدية لديه ،وخصوصا إذا قام البنك بالخصم. -
 بالنسبة للمستورد:  1 -2

إن دخول البنك كطرف في الاعتماد المستندي يعد تأكيدا على السلع المستوردة كما هو وارد 
 المستندات.

يضمن أن البنك الفاتح للاعتماد لن يدفع قيمة البضاعة المتعاقد على استيرادها إلا بتقديم  -
 وثائق شحن البضاعة بشكل مستكمل للشروط الواردة في الاعتماد المستندي المفتوح لديه.

المستورد من التصرف في البضاعة و الحصول على ثمنها عند ما يسلم له البنك  تمكن -
 1المستندات حتى رغم وصول البضاعة إلى ميناء الشحن.

الاعتماد المستندي هو أحد وظائف التي يقوم بها البنوك التجارية في بالنسبة للبنوك:  2 -2
 عمليات تمويل التجارة الخارجية.

                                                           
 .27فطيمة حاجي، مرجع سابق، 1
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عمليات الاعتماد المستندي بعمولة فتح الاعتماد وتنفيذه و فوائد المبالغ تستفيد البنوك من  -
 1التي تدفعها.

الاعتماد المستندي سيساعد في انتشار التجارة الخارجية بالنسبة للتجارة الخارجية:  1 -2
ويسهل النواحي المالية التي كانت كثيرا ما تعيق انتشار هذه التجارة فهو يسهل عملية قبض 

بضاعة حال شحنها ،بينما لا يدفع المستورد الثمن إلا حالة استلامه الوثائق الخاصة لهذه ثمن ال
 2البضاعة.

 أنواع الاعتمادات المستندية:  -1

 من حيث قوة تعهد البنك المصدر: 0 -1

يظهر هذا النوع من الاعتماد  عند ما يقوم بنك المستورد الاعتماد القابل للإلغاء:  0 -0 -1
ماد المستندي لصالح زبونه )المستورد( و إعلام المصدر بذلك ،ولكن دون أن يلتزم يفتح الاعت

أمامه بشيء و عليه فإن الاعتماد المستندي القابل للإلغاء لا يعد ضمانا كافية لتسوية ديون 
 3المستورد اتجاه المصدر ،ومن الممكن أن يلغى في أي لحظة.

  

                                                           
، 1ف، خليل الهندي، العمليات المصرفية و السوق المالية ،المؤسسة الحديثة للكتاب ،جأنطوان الناش1

 .31، ص 1332بيروت، 
، ص 7009، 7زياد رمضان، الاتجاهات المعاصرة في ادارة البنوك ،دار وائل للنشر و التوزيع ،الأردن ،ط2

111 . 
 طاهر لطرش.113، تقنيات البنوك ، مرجع سابق، ص 3
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 للإلغاء و المؤكد:الاعتماد المستندي غير قابل  1 -0 -1

هذا النوع من القرض المستندي هو أكثر ضمانا و التزاما من قبل النظام البنكي سواء بدولة 
المستورد أو المصدر وذلك لقوة ضمانات التي يقدمها إلى المصدر في دفع مبلغ صفقة 

مات التي التصدير  عن طريق الالتزامات التي يقدمها بنك  المستورد وكذا الالتزامات  الالتزا
 1يقدمها بنك  المصدر.

عندما يصدر هذا الاعتماد فإن البنك فاتح  الاعتماد المستندي غير قابل للإلغاء:2 -0 -1
الاعتماد يكون ملتزما بصورة نهائية بتنفيذ شروط الدفع أو القبول أو التداول المنصوص عليها 

 2و شروط الاعتماد.في عقد فتح الاعتماد، بشرط أن تكون المستندات مطابقة لبنود 
و يتميز هذا النوع من الاعتماد بإمكانية التغيير  في شروط العقد أو الغائها باتفاق و تراضي 

 3أطراف العقد.
 من حيث قوة تعهد البنك المراسل: 1 -1
 الاعتماد المستندي غير المعزز:0 -1 -1

لى عاتق فاتح الاعتماد بموجب الاعتماد المستندي غير المعزز يقع الالزام بالسداد للمصدر ع
ويكون دون البنك المراسل في بلد المصدر مجرد القيام بوظيفة الوسيط في تنفيذ الاعتماد نظير 

 4عمولة ، وليس عليه أي التزام اذا أخل أحد الطرفين بأي من الشروط الواردة في الاعتماد.

                                                           
 .912بحيح ، الشامل التقنيات أعمال  البنوك، مرجع سابق، ص  عبد القادر1
 .12مدحت الصادق، مرجع سابق، ص 2
، 7000عبد الحق عتروس، الوجيز في البنوك التجارية، ديوان المطبوعات الجامعية، قسنطينة، الجزائر، 3

 .31ص 
 .72حسين  دياب، مرجع سابق، ص 4
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و بوجبه يقوم البنك المراسل بإضافة تعزيره على الاعتماد بأن الاعتماد المعزز:  1 -1 -1
يدفع فورا للمستفيد قيمة الصفقة عند تقديم مستندات الشحن، أي اضافة  ضمانة على ضمانة 

 1بنك المشتري. حيث يتعهد بسداد مستحقات المصدر حتى إذا لم يقم المشتري بالسداد.

 من حيث طريقة الدفع للبائع:  2 -1

هو ذلك الاعتماد الذي يمكن للمستفيد من خلاله الحصول على اعتماد الاطلاع:  0 -2 -1
القيمة الصفقة من بنكه بمجرد القدوم إليه و إظهاره للوثائق و تتحقق البنك من صحتها بعد ذلك 
يقوم البنك امر بتحويل المباغ فور استلامه للمستندات و الوثائق الواردة إليه أو التحصيل عليها 

 2لمستفيد .من ا

ينص على أن الدفع يكون بموجب كمبيالات يسحبها البائع اعتماد المنفذ للقبول:  1 -2 -1
المستفيد ويقدمها ضمن مستندات الشحن ،على أن يستحق تاريخها في وقت لاحق معلوم و 
المسحوبات المشار إليها إما تكون على المشتري  فاتح الاعتماد ، في هذه الحالة لا تسلم 

تندات إلا بعد توضيع المستورد بما يفيد التزامه بالسداد في التاريخ المحدد لدفعها و إما أن المس
 3تكون مسحوبة على البنك فاتح الاعتماد.

 

 

                                                           
 .21فطيمة حاجي، مرجع سابق، ص 1
، ص 1333دياب، الاعتمادات المستندية التجارية ، المؤسسة الجامعية للنشر و التوزيع، لبنان، حسين 2

72. 
 .11، مصر ، ص 1332، 1أحمد غنيم، الاعتماد المستندي ، ط 3
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 من حيث سداد  المشتري:  1 -1

هو الاعتماد الذي يحصل فيه البنك على جزء من قيمة أو قيمته الاعتماد المغطى:  0 -1 -1
 كضمان لما يقوم بدفعه إلى المستفيد.كاملة ، مع الأجر 

هو الذي يفتحه البنك دون أن يحصل من الطالب على الاعتماد الغير مغطى:  1 -1 -1
 1ضمان له.

وهو الاعتماد الذي يمنح فيه البنك تمويلا كاملا للعميل في حدود مبلغ الاعتماد حيث يقوم 
 2البنك يدفع المبلغ للمستفيد عند تسليم المستندات.

 من حيث الطبيعة والشكل:  2 -1

 من حيث الطبيعة:0 -2 -1

  :و هي التي تفتحها البنوك بناءا على طلب متعامليها من أجل اعتماد الاستيراد
 الاستيراد من دول أخرى.

  :وهي التي ترد لصالح مصدر بواسطة البنوك في بلد المصدر من أجل اعتماد التصدير
 3التصدير الدول أخرى.

 

                                                           
 .21فطيمة حاجي، مرجع سابق، ص 1
واحي التطبيقية ، أحمد غنيم ، الاعتماد المستندي و التحصيل المستندي أضواء على الجانب النظرية و الن2

 . 27، ص 1332، مصر، 2المكتبات الكبرى، ط 
 .77جمال يوسف عبد الغني، مرجع سابق، ص 3
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 حيث الشكل: من1 -2 -1

  :بمقتضى هذا الاعتماد يمكن للمستفيد أن يطلب من بنك اعتماد القابل للتحويل
المشتري تحويل الاعتماد المفتوح لصالح مستفيد اخر . وينبغي أن يرد البنك بقبول ذلك 
حتى يتمكن المستفيد من إتمام عمليات الاستيراد و التصدير و الحصول على قيمة 

 1الصفقة.
  
 الدوري أو المتجدد: اعتماد 

وهو الاعتماد الذي تتجدد فيه قيمته الأصلية حيث يتم إلغاءه أو حتى انتهاء صلاحيته و تتجدد 
القيمة الأصلية للاعتماد، تلقائيا و بشكل اني فور استعماله كليا أو جزئيا أو بعد إخطار البنك 

 2بدفع قيمة الكمبيالة التي تم سحبها عليها.

 :اعتماد الظهير 

عملية تتضمن اعتمادين يفتح الأول لصالح المستفيد كي يقوم بتوريد البضاعة و استناد إلى  هي
هذا الاعتماد يفتح المستفيد اعتماد ثان لمستفيد اخر عن نفس البضاعة وفق شروط الاعتماد 
الأول، ويطلق على الاعتماد الثاني الاعتماد الظهير أو المساند، وهذا الاعتماد يستخدم في 

 3لات التي يكون فيها المستفيد من الاعتماد الأصلي مجرد وسيط وليس منتجا للبضاعة.الحا

                                                           
عبد الحق بوعتروس، الوجيز في البنوك التجارية، ديوان المطبوعات  الجامعية ، قسنطينة ، الجزائر ، 1

 .31-31، ص 7001
 .10حسين دياب، مرجع سابق، ص 2
 .13، ص 7001مدحت صادق، أدوات و تقنيات مصرفية، دار غريب للطباعة و النشر، القاهرة، 3
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 خطوات تنفيذ الاعتماد المستندي: -2

يتقدم المستورد إلى بنكه طالبا فتح اعتماد مستندي بعد ذلك يقوم البنك المستورد بإصدار  
متضمنا، الاخطار بحقوق و الاعتماد و يرسل خطاب الاعتماد المستندي إلى المصدر مباشرة 

التزامات كل من بنك المصدر للاعتماد و المستفيد من الاعتماد , ثم يقوم المصدر بشحن 
السلعة مع تقديم المستندات المطلوبة في خطاب الاعتماد إلى البنك الذي يتولى فحصها و 

يقبل الكمبيالة أو قبولها إن كانت مطابقة ، ويدفع البنك حينئذ المبلغ الوارد في الخطاب ، أو 
يخصمها بحسب المنصوص عليه في الخطاب , وبعد ذلك ينقل البنك هذه المستندات إلى 
المستورد الذي يرد إليه ما دفعة بالإضافة إلى مصاريف إذا لم يكن قد عجلت له هذه المبالغ 

 1ويستطيع المشتري عن طريق هذه المستندات تسلم السلعة.

 

 

 

 

 

 

 

                                                           
 .22فطيمة حاجي، مرجع سابق، ص 1
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 تنفيذ الاعتماد المستندي(:خطوات 1الشكل )
 

 2  1 11 
2 

 11 7 

 3 

 

 

 

 10 19 9 

2 

  

 11 17 

 

 1 1 

 

  22المصدر: رشاد العصار، مرجع سابق، ص

 المستورد العقد‌التجاري المصدر

شحن‌المصدر‌

البضاعة‌وتسليم‌

 وثائق‌الشحن

تسليم‌المستورد‌

البضاعة‌وتسليم‌وثائق‌

 الشحن

يبلغ‌المصدر‌بفتح‌

الاعتماد‌مع‌إضافة‌

 تأكيده

تسليم‌المصدر‌لوثائق‌

بنكه‌الذي‌يتحقق‌من‌

 صحتها‌ويدفع‌له

يسلم‌البنك‌المستورد‌

الوثائق‌لعميله‌الذي‌يقوم‌

 بالدفع‌

يتقدم‌المستورد‌لبنكه‌بطلب‌

فتح‌اعتماد‌مستندي‌لصالح‌

 المصدر‌

يرسل‌البنك‌المصدر‌الوثائق‌لبنك‌المستورد‌

 الذي‌يدفع‌له‌بعد‌فحص‌الوثائق‌

دبنك‌المستور بنك‌المصدر‌  

يفتح‌بنك‌المستورد‌الاعتماد‌

 المستندي‌ويقوم‌بإبلاغ‌بنك‌المصدر
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 خلاصة الفصل:

من خلال ما قمنا بتناوله في هذا الفصل حول وسائل الدفع و أدوات التسوية في التجارة 
القول أنها خدمات مصرفية يترتب عنها اثار قانونية معنية تربط العميل و الخارجية يمكننا 

المستفيد و يعتبر التحصيل المستندي و التحصيل البسيط و الاعتماد المستندي من أكثر 
الأدوات استعمالا لتسوية عمليات التبادل التجاري نظرا لضمانات التي يمنحها لأطرافها حيث 

ا في زيادة العمليات التجارية و تطورها ، ولكن أكثر المتعاملين تلعب هذه الأدوات دور مهم
الاقتصاديين اليوم يلحقون إلى تسوية معاملاتهم التجارية عن طريق الاعتماد المستندي باعتباره 

 أكثر الأساليب استعمالا في مجال التجارة الخارجية لأنه يمثل نوعا من الضمان.



 

 

 

 بنك لدى حالة دراسة: الثالث الفصل

 .الريفية والتنمية الفلاحة
  .الريفية والتنمية الفلاحة بنك تقديم: الأول المبحث

  .الريفية والتنمية الفلاحة بنك نشأة عن تاريخية لمحة: الأول المطلب

  .الريفية والتنمية الفلاحة بنك ووظائف أهداف: الثاني المطلب

  .الريفية والتنمية الفلاحة لبنك التنظيمي الهيكل: الثالث المطلب

.الريفية والتنمية الفلاحة بنك لدى المستندي عتمادلاا انجاز مراحل: الثاني المبحث
  

  .الشكلية الفاتورة تقديم: الأول المطلب

  .الاستيراد توطين: الثاني المطلب

   .المستندي الاعتماد فتح طلب: الثالث المطلب

 وكالة لدى الاستيراد لعملية المستندي بالاعتماد خاصة تطبيقية دراسة:  الثالث لمبحثا
  .الريفية والتنمية الفلاحة
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 تمهيد :

والتنمية الريفية مكانة هامة في الجهاز المصرفي نظرا للنشاطات والمهام يحتل بنك الفلاحة 
التي يقوم بها في المجال الاقتصادي بصفة عامة وتشكل العمليات التجارية مع خارج العمليات 
الأساسية التي يعمل على إنجازها من خلال احترام التزاماته ومسؤولياته اتجاه الأطراف 

 المتدخلة في كل عملية.

وبصفة خاصة يتميز باستخدامه لتقنية الاعتماد المستندي وذلك لتمتعه بالثقة والضمان وحسن 
التسيير ومتابعة العملية بدقة من بدايتها الى نهايتها ويقوم بهذا لعدة اهداف، وحتى تتم هذه 

 التقنية هناك إجراءات يجب على الأطراف الالتزام بها وفق مراحل معينة:

 الفصل الى ثلاث مباحث وهب كالتالي: تم التطرق في هذا 

 : تقديم بنك الفلاحة والتنمية الريفية المبحث الأول

 : مراحل انجاز الاعتماد المستندي لدى البنك المبحث الثاني

: دراسة تطبيقية خاصة بالاعتماد المستندي لعملية الاستيراد لدى وكالة بنك المبحث الثالث
 المسيلة. الفلاحة والتنمية الريفية بولاية
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 المبحث الأول: تقديم بنك الفلاحة والتنمية الريفية

انطلاقا من الأهمية الاستراتيجية للقطاع الفلاحي ضمن المسار التنموي، وكذا الظروف 
الملحة للنهوض بهذا القطاع وتطويره، تم انشاء مؤسسة مالية مختصة في القطاع الفلاحي 

الدولة على ارسائها منذ الاستقلال، وقد تمثلت هذه المؤسسة لتضاف لقائمة البنوك التي عملت 
في بنك الفلاحة والتنمية الريفية والذي يعتبر من اهم البنوك وأكثرها شيوعا في جميع الولايات 

 وسنحاول من خلال هذا المبحث التعرف أكثر على هذا البنك من خلال المطالب التالية:

 ة بنك الفلاحة والتنمية الريفية المطلب الأول: لمحة تاريخية عن نشأ

بنك الفلاحة والتنمية الريفية هو مؤسسة مالية وطنية، تتمتع بقانون البنك التجاري، أنشئ 
  1327مارس  19، المؤرخ في 27/102بموجب المرسوم رقم 

 ، حيث أسندتBNAوقد تولد عن اعادة هيكلة البنك الوطني الجزائري 

الحكومة في تطوير القطاع الفلاحي وترقية النشاطات  له مهاما لمساهمة وفقا لسياسة 
الفلاحية، الحرف اليدوية وكذا الصناعات الزراعية، وكل المهن الحرة والمنشئات الخاصة 

 المتواجدة في الريف أيا كان نوع نشاطها.

وكالة متنازل عليها من طرف البنك الوطني  110وقد تكون البنك في بداية مشواره من 
مديرية جهوية، حيث يشغل بنك  91وكالة و 722اما اليوم فقد أصبح يحتضن الجزائري، 

عامل ما بين إطار وموظف وهوشركة مساهمة  2000حوالي  BADRالفلاحة والتنمية الريفية 
مليار  172ب  1333مليار دينار جزائري، وبميزانية قدرت أواخر سنة  99ذات رأسمال قدره 

في المركز الأول  7001مالية، فقد صنف من طرف طبعة دينار، ونظرا لأهمية المؤسسة ال
BANKERS ALMANACH .قاموس مجلة البنوك 
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 منصب. 1100العالمي من بين  222في ترتيب البنوك التجارية،كما يحتل المركز 

 المطلب الثاني: اهداف ووظائف بنك الفلاحة والتنمية الريفية 

 أولا: اهداف البنك:

الجديد يحتم على البنك ان يلعب دورا اكثر ديناميكية اكثر من حاجة ان الإطار الاقتصادي 
تمويل الاقتصاد وجمع الموارد، وبذلك وجب عليه جعل عمليات تدخلاته تتسم بأكثر فعالية، 
حيث يشهد البنك مرحلة تتسم بالضغوطات، كذا قيود المنافسة الناتجة عن وضعية الاقتصاد 

جب عليه إعادة النظر في أساليب وتقنيات التسيير التي يتبعها الحالية وامام كل هذه الأوضاع و 
 والعمل على ترقية نوعية الخدمات التي يقدمها من اجل إرضاء حاجات عملائه.

لقد لجا بنك الفلاحة والتنمية الريفية مثل البنوك الأخرى الى القيام بأعمال ونشاطات عديديه 
 كبيرة وهذا بهدف:للوصول الى استراتيجية تجعله مؤسسة بنكية 

 .تدعيم مكانته ضمن الوسط البنكي 
 .تحسين نوعية العلاقات مع العملاء 
 .الحصول على أكبر حصة في السوق 
  تطوير الجهود قصد تحقيق نتائج أكبر في تحصيل القروض وفي جذب موارد

 إضافية.

 ثانيا: وظائف بنك الفلاحة والتنمية الريفية: 

يفية حسب قانون تأسيسه بتنفيذ كل العمليات البنكية ومنح يقوم بنك الفلاحة والتنمية الر 
بكل أنواعه هو ما يعطي امتيازا للمهن الفلاحية بمنحها قروض بشروط أسهل  الإئتمان

 وضمانات أخف من وظائفه الأساسية:
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  تمويل هياكل وانشطة الإنتاج الفلاحي وكل الأنشطة المتعلقة بهذا القطاع 
  تمويل هياكل وانشطة الصناعات التقليدية والحرف التقليدية والريفية 
  تنفيذ جميع العمليات البنكية والاعتمادات المالية على اختلاف أشكالها طبقا للقوانين

 والتنظيمات الجاري العمل بها 
  تطوير الموارد وهذا بفتح الحسابات دون تحفظات كبيرة أو حدود 
  انشاء خدمات جديدة 
  ير شبكاته ومعاملاته النقدية تطو 
 )التقرب أكثر من ذوي المهن الحرة )التجار المؤسسات الصغيرة والمتوسطة 
  تسيير الموارد النقدية بالدينار والعملة الصعبة 

 المطلب الثالث: الهيكل التنظيمي لبنك الفلاحة والتنمية الريفية

والشكل يعد الهيكل التنظيمي احدى الدعامات الأساسية في تكوين المنشئات أيا كان نوعها، 
 التالي يوضح الهيكل التنظيمي لبنك الفلاحة والتنمية الريفية:
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 0999الهيكل التنظيمي الجديد للمديرية العامة المركزية لبنك الفلاحة والتنمية المحلية منذ
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 المبحث الثاني: مراحل انجاز الاعتماد المستندي لدى البنك 

 سيتم التناول في هذا المبحث مراحل سير عملية الاعتماد المستندي لعملية الاستيراد

ة والتنمية الريفية بحيث يتناول المطلب الاول تقديم الفاتورة الشكلية لدى بنك الفلاح 
ويعرف في المطلب الثاني توطين الاستيراد وفي المطلب الثالث يتم التطرق للإجراءات التي 

 تتعلق بطلب فتح الاعتماد المستندي.

 المطلب الأول: تقديم الفاتورة الشكلية

هي تقديم الفاتورة الشكلية الى البنك لتوطينها وهي  اول عملية يتطلبها الاعتماد المستندي
عبارة عن فاتورة مبدئية تحرر من طرف المورد عند الطلب فتح الاعتماد المستندي حيث 
انها تحتوي على معلومات خاصة بالبضاعة كالمبلغ الإجمالي، الوزن، الكمية، مبلغ 

 (1البضاعة )انظر الملحق

  المطلب الثاني: توطين الاستيراد

ويعرف التوطين البنكي بانه ذلك التسجيل والتوثيق القانوني لعمليات الاستيراد والتصدير 
بحيث انه يسمح بسير العمليات في اطار قانوني بنكي محدود، كما انه يعتبر شكلا إداريا 
والذي يعمل على تعريف الصفقات التجارية بالترقيم وكذلك يسمح بالمتابعة والنظر الى 

ية في عمليات التبادل هذا من الناحية النظرية، اما من الناحية التطبيقية وضعية التسو 
أنواع من الوثائق التجارية والمالية والجمركية) أي عند  09فعملية التوطين تسمح بجمع 

نهاية العملية( وهذه العملية تسمح للوكالة التي تقوم بالعملية على تسوية العمليات التي تم 
 رى مراحل العملية كالتالي:تحقيقها ويمكن ان ن
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 تسجيل عملية التوطين لدى بنك الفلاحة والتنمية الريفية   -0

يقوم البنك الفلاحة والتنمية الريفية بإعداد وثيقة يدرج فيها جميع بيانات الفاتورة الشكلية 
 ( وهذه البيانات هي:9في ملف خاص )انظر الملحق 

                                التاريخ:  -رقم عملية التوطين 
                     سعر الصرف  -اسم العميل المستورد وعنوانه 
                             بلد المنشأ:  -اسم المورد وعنوانه 
                                   بلد الشحن  -تاريخ الفاتورة 
 الصعبة: المبلغ بالعملة 
 :المبلغ بالدينار الجزائري 
 طبيعة او اسم السلعة المستوردة 
 رقم التعريف الجبائي 
 رقم التعريف الجمركي 
  رقم وتاريخ السجل التجاري 
 رقم الحساب البنكي 
 نوعية التسوية 

 وضع الختم على الفاتورة من طرف البنك:  -1

البنك ختم عملية التوطين على المتعلق بعملية التوطين بعد ان يتم تسجيل العملية يضع 
الفاتورة حتى يعطي لها شكلا قانونيا/ن وحتى يتم قبولها خلال سير عملية فتح الاعتماد 

 المستندي.
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 خصم العمولات: -2

 AVIS DE"يقوم البنك بخصم عمولات من الزبون ويتم ذلك في قطع محاسبة أي 
Débit"   (1) انظر الملحق 

الذي قام بعملية التوطين يقوم بالتأكيد على مدى مطابقة عملية هذه العملية تجعل البنك 
الاستيراد وتسويتها ابتداء من عملية التبادل الى غاية التسوية المالية أي من بداية العملية 

 الى نهايتها.

بصفة عامة نستطيع القول ان هذه المراحل هي من بين اهم المراحل التي يتم القيام بها  
 في فتح الاعتماد المستندي والذي يتم بطلب من الزبون. من اجل المباشرة

 المطلب الثالث: طلب فتح الاعتماد المستندي 

 تتمثل الخطوة الثانية في طلب فتح الاعتماد المستندي وهي تضم مجموعة من الإجراءات 

 ملئ طلب فتح الاعتماد المستندي  -0

لذي يقدم طلبا في هذا الامر ويقوم تقوم الوكالة بفتح الاعتماد بناء اعلى طلب الزبون ا
 بملئه بالمعلومات التالية:

  اسم الامر 
  اسم الوكالة التي قامت بعملية التوطين 
  طبيعة الاعتماد 
  نوعية الارسال 
 تدوين مقدارالمبلغ بالعملة 
  المستفيد من المبلغ المورد 
  )اسم البنك )المصدر 
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  يتم ذكر كل الوثائق المفروض اسلامها 
  المعلومات المتعلقة بالبضاعة كالتاريخ وطبيعة البضاعة المستوردة وكذلك رقم الفاتورة

 الشكلية 
 الارسالية تكون في الميناء او في المطار 

 حجز مبلغ الفاتورة  -1

  %9يقوم البنك )وكالة المسيلة( بحجز مبلغ الفاتورة من حساب العميل إضافة الى 
ي حالة ان السلعة المستوردة موجهة للاستهلاك وليس ( هذا ف2كاحتياط ) انظر الملحق 

 ( ويقوم العميل بتقديم تعهد على ذلك 2للبيع ) انظر الملحق 

بعث فتح الطلب الاعتماد المستندي والفاتورة الشكلية التي يتم توطينها الى  -2
 المديرية 

نتهي مهمة ان جميع هذه العمليات السابقة تمت على مستوى الوكالة , إلى هذا الحد ت
الوكالة فتقوم بإرسال كل من الفاتورة الشكلية التي يتم توطينها وطلب فتح الاعتماد عن 
طريق بدول ارسال الى المديرية فيه جميع بيانات العملية والوثائق المرفقة بعدها تقوم الوكالة 

فقة تقوم بانتظار بعد ان تشهر المديرية بالرد على فتح الاعتماد المستندي ففي حالة الموا
المديرية بإشهار بنك المصدر بأنه فتح الاعتماد المستندي على مستوى المديرية , وبعد هذا 

 تقوم بإرسال تحويل بسويقت الذي يضم جميع المعلومات إلى بنك المصدر وإلى الوكالة .

 بنك المصدر يقوم بإشهار المصدر بوجود القرض   -1

ر بوجود القرض يقوم هذا الأخير بإشهار بعد ان تقوم المديرية بإشهار بنك المصد
المصدر بوجود قرض والذي يقوم بدوره بإرسال البضائع وتقديم الوثائق الى بنكه من اجل 
الحصول على المبلغ أي تتم عملية الدفع انما نقدا أي تتم عملية الدفع اما نقدا او عند 
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لمستورد من طرف بنك حلول اجال الاستحقاق بعدها يتم تقديم هذه الوثائق الى بنك ا
 المصدر.

 حصول المستورد على الوثائق والبضاعة من بنكه  -2

  بعد ان تصل الوثائق الى بنك المستورد أي المديرية تقوم بفحص الوثائق ومن ثم
اعداد جدول ارسال والذي يتم تحويله الى الوكالة والمتعلق بالوثائق وهنا تستلم 

 جدول الارسال مع الوثائق المرسلة من طرف المصدر وهي: 
  وثيقة الشحن 
  فاتورة تجارية 
 شهادة المنشأ 
 شهادة الاوزان 
  شهادة المطابقة 

 تسوية العملية:  -1

وقبل ان يستلم المستورد الوثائق لإخراج بضاعته يقوم برفع التحفظات للوكالة وثم يستلم 
الوثائق فتقوم الوكالة أيضا برفع التحفظات وإرسالها الى المديرية التي تقوم بتحويل مبلغ 

 الة لخصم المبلغ من العميل البضاعة الى بنك المصدر وثم ارسال وصولات الدفع الى الوك

بعد اخراج البضاعة من الميناء وهذا بوثيقة الشحن والفاتورة التجارية التي تقدم الى 
مصلحة الجمارك من قبل العميل تقدم له وثيقة جمركية يقدمها بدوره الى الوكالة والتي 

 تدرجها في الملف الخاص بالتوطين وتقوم بغلقه وتدوين عملية التسوية 
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دراسة تطبيقية خاصة بالاعتماد المستندي لعملية الاستيراد لدى وكالة  مبحث الثالث:ال
 بنك الفلاحة والتنمية الريفية بولاية المسيلة 

هناك عمليات عديدة يقوم بها بنك الفلاحة والتنمية الريفية )وكالةالمسيلة( وهي عمليات 
ا البنك إمكانيات كبيرة واحترام لدى تجارية خارجية متعلقة بالاستيراد والتصدير كما ان لهذ

زبائنه من خلال عملياته العامة ونختار من بين عملياته التي يقوم بها عملية خاصة 
بالاعتماد المستندي لعملية الاستيراد والتي تبين لنا الصورة الحقيقية لنشاط هذا البنك حيث 

 نك .نقوم بدراسة هذه الحالة ونرى كيفية سير هذه العملية لدى الب

 المطلب الأول: محتويات ملف العملية 

تقديم الفاتورة الشكلية بداية لابد على الزبون المتعامل مع البنك ان يحضر فاتورة أولا:
شكلية تثبت انهقد ابرم صفقة تجارية من طرف اخر، ذلك لدينا أولا فاتورة شكلية باسم عميل 

 xxxxسيلة( يدعىيتعامل مع بنك الفلاحة والتنمية الريفية )وكالة الم

  :11/01/7012بتاريخ:  79020212رقم الفاتورة 
  البضاعة المستوردة: حاضنة دواجن 
  :المصدر هوTARIM EKIPMAN 

 ثانيا: توطين العملية من قبل الوكالة

الفاتورة الشكلية للبنك فإن هذا الأخير يقوم بتوطينها من اجل xxxxبعد ان يقدم العميل 
 المباشرة في فتح اعتماد مستندي لعملية الاستيراد لهذه العملية وتملئ البيانات التالية: 

  :72/01/01/7012.7.10.00011رقم عملية التوطين.eur 
  :11/02/7012التاريخ 
  :اسم العميل المستوردxxxx عنوانه: المعاضيد 
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  :اسم المصدرthrimekipman    :عنوانهANKARA KARAYOLU 33 
KM AKALAN MEVKIL 

  :11/01/7012تاريخ الفاتورة  
  :100.971.00المبلغ بالعملة EUR       :10.997.121.21المبلغ بالدينار 
  البضاعة: حاضنة دواجن 
  :301011192رقم الحساب البنكي 
  21123000رقم التعريف الجمركي للسلعة  
 01/07/7012بتاريخ  72/000129101212م السجل التجاري: رق 
  :01/07/7012بتاريخ:  001972012910127رقم التعريف الجبائي 
 نوعية التسوية: اعتماد مستندي غير قابل للإلغاء ومؤكد 
  :107.00سعر الصرف 
 بلد المنشأ: تركيا 
  مكان الشحن: تركيا 
  وضع الختم على الفاتورة من طرف البنك 
  خصم العمولات الخاصة بالبنك يتم 

 المطلب الثاني: طلب فتح الاعتماد المستندي 

( يعمل على BADRبعد هذه العمليات التي يقوم بها البنك الفلاحة والتنمية الريفية)
الذي يعمل على ملئها كما xxxxاستلام طلب فتح الاعتماد المستندي من طرف العميل 

 يلي: 

  :اسم الامر ومكان اقامتهxxxxمعاضيد 
  )اسم وكالة التوطين: بنك لفلاحة والتنمية الريفية )وكالة المسيلة 
 طبيعة القرض: اعتماد ومستندي غير قابل للإلغاء ومؤكد 
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 ( 3نوعية الارسال:بالسويفت)انظر الملحق 
  :100.971.00المبلغ بالعملةeur 
  :الموردKUTLUSAN TARIM EKIPMAN 
 اسم بنك الاشعارAK BANK  
 ستلمة: وثيقة الشحن. فاتورة تجارية. شهادة المنشأ. شهادة المطابقة. الوثائق الم

 شهادة الاوزان.
  البضاعة: حاضنة دواجن 
  الارسالية تكون بيمناء الجزائر 

 المطلب الثالث: سير المعاملة 

بعد ان يتم توطين الفاتورة الشكلية وتجهيز الطلب الخاص بفتح الاعتماد وشهادة حجز 
 مبلغ الفاتورة وتعهد بعدم البيع يتم مباشرة العملية وذلك وفقا للمراحل التالية: 

 بحث الوثائق والطلب الى المديرية  .0

ضمن بمحتوى ( يت2تقوم وكالة المسيلة بإرسال الوثائق عبر جدول ارسال )انظر الملحق 
العملية, وعند الموافقة من المديرية تقوم بإرسال السويفت يحتوي على جميع البيانات العملية 

 (3)أنظر الملحق

 البنك المستورد يطلب من البنك المصدر أن يشهر المصدر  .1
من أهم العمليات الأساسية للمديرية هي أن تشهر بنك المصدر بأنه تم فتح 

 TARIMوهو لصالح المصدر xxx يلاعتماد مستندي خاص بالعم
EKIPMANبإشهاره بوجود القرض لكي يعمل  بتركيا وبالتالي يقوم بنك المصدر

على تجهيز كل الوثائق وارسال البضائع وتسليم الوثائق إلى بنكه الذي بدوره يقوم 
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بإرسالها الى بنك المستورد )المديرية( بالجزائر وفي الأخير تقوم المديرية بتحويل 
 ئق عن طريق جدول ارسال الى الوكالة بالمسيلة الوثا

 حصول المستورد على الوثائق من بنكه .2
عند استلام بنك الفلاحة والتنمية الريفية لولاية المسيلة الوثائق يقوم باستدعاء 

 ( 12المستورد ليقوم باستلامها بعد رفع التحفظات من قبل العميل )أنظر الملحق 
 وهذه الوثائق هي:

  (11تجارية )أنظر الملحق فاتورة 
 (17وثيقة الشحن )أنظر الملحق 
 (19شهادة المنشأ )أنظر الملحق 
 ( 11شهادة الأوزان )أنظر الملحق 
 ( 11شهادة المطابقة )أنظر الملحق 

( وإرسالها الى المديرية لتقوم بدفع 12تقوم الوكالة برفع التحفظات )أنظر الملحق  .1
 مبلغ القرض الى بنك المصدر

يرية بإرسال وصولات الدفع الى الوكالة وهي عبارة عن المصاريف تقوم المد .2
 (12الناتجة عن عميلة الاستيراد لكي تخصم من قبل العميل )أنظر الملحق

يقوم العميل بإخراج سلعته من الميناء ويتحصل على وثيقة من الجمارك على  .1
يا )أنظر استلام سلعته فيقدمها بدوره إلى الوكالة لكي تقوم بغلق الملف نهائ

 (13الملحق 
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 خلاصة الفصل 

من خلال هذا الفصل تم تبيين أهم الأعمال التي يتم القيام بها من طرف بنك الفلاحة 
والتنمية الريفية فله مهام عديدة والتزامات تجعله يساهم ببنية كبيرة في تسوية عمليات 
التجارة الخارجية على وجه الخصوص وتحريك النشاط الاقتصادي بصفة عامة، لذلك 

التي يقوم بها البنك هو فتح الاعتمادات المستندية من أجل نجد من بين أهم العمليات 
وصول الزبون الى هدفه الا أنها تمثل ضمان بالنسبة للبائع فيفضلها لأنها تحقق أمان 
كبير لصالح المتعاملين كما أن البنك يحصل على مقابل خاص بالعمليات التي يقدمها 

ول أن العمليات التجارية هي مركز مما يشجع على المواصلة في نشاطه لذلك نستطيع الق
قوة بالنسبة للاقتصاد لذلك يجب على البنوك أن تسهر على هذه العمليات التجارية وتقدم 

 لها كل إمكانيات من أجل الحصول على اقتصاد مزدهر وتجارة خارجية مثبتة 
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 خاتمة عامة:

يعتبر قطاع التجارة أحد قطاعات الاستراتيجية التي يقوم عليها اقتصاد أي دولة فهو يعد 
احدى الركائز الأساسية في التطور الاقتصادي ، حيث يقوم على أساس التبادل للسلع و 

فائض انتاجها عن طريق الخدمات بين دول العالم فيما بينها، لذلك فهي تقوم بتصريف 
التصدير وتستورد فائض ما أنتجه الدول الأخرى وهذا ما يفرض صعوبة الاستقلالية بنظام 
اقتصادي منعزل عن بقية الدول، فكل دولة يتحتم عليها ألا تعتمد اعتمادا كليا على نفسها 

في في توفير كل ما تحتاجه من سلع و خدمات لاستحالة ذلك نظرا التحكم عدة عوامل 
 ذلك.

وللقيام بمختلف المعاملات التجارية في التجارة الخارجية يجب اختيار أدوات و تقنيات 
التسوية الملائمة لنجاح الصفقات التجارية، حيث أن الاعتماد المستندي و التحصيل 
المستندي يعد من التقنيات الأكثر استعمالا وشيوعا بين الأوساط التجارية. فهو يقدم خدمة 

تدخل البنوك كوسيط بالتزام المستوردين لصالح المصدرين الأجانب وجعل كلا من مصرفية ي
الطرفين مطمئنا بخصوص حصوله على حقوقه. حيث يوفر السرعة و الأمن و السيولة 
النقدية و المرونة ،و قد جاءت هذه التقنية بهدف فك النزاع بين المصدر و المستورد و 

 تفادي و تفادي الوقوع في المشاكل.

 اختبار فرضيات الدراسة:نتائج 

: وهي محققة من خلال تقديم مفهوم للتجارة الخارجية و الفرضية الأولىفيما يخص  -
 التعرف على العوامل المؤدية لقيامها.

تبرز صحتها من خلال فتح المجال أمام المبادلات التجارية اعتمادا  الفرضية الثانية: -
 على وسائل الدفع التقليدية و الحديثة.



 خاتمة عامة

 

 
68 

: صحيحة من خلال الأدوات التسوية التي تتيحها البنوك لتسوية الفرضية الثالثة -
 المعاملات التجارية وتحريك التجارة الخارجية.

ء مفهوم و ايضاح أن الاعتماد المستندي هو أداة مؤكدة من خلال اعطا الفرضية الرابعة: -
لتسوية في معاملات التجارية و ضمان الاطراف المتعاملة من خلال المستندات التي ترافقه 

 من أجل اتمام المعاملات بسهولة و ثقة كاملة .

محققة و مؤكدة و صحتها تبرز من خلال المراحل التي تميز  بها   الفرضية الخامسة: -
 خطوات تقييد الاعتماد المستندي بداية من مرحلة الفتح إلى غاية مرحلة التنفيذ. مراحل و

 النتائج:

 من خلال هذه الدراسة توصلنا إلى النتائج التالية:

إن الاعتماد المستندي عملية بنكية يقوم من خلال البنك بدور الوسيط لتسوية المعاملات  -
 التجارية.

 المستندي أدوات فعالة لتسوية المعاملات التجارية الدولية.الاعتماد المستندي و التحصيل  -

ان عملية الاعتماد المستندي تمر بمراحل عدة تبدأ بعقد تجاري بين البائع و المشتري ثم  -
 يليها فتح الاعتماد ثم مرحلة التزام البنك بمواجهة المستفيد و أخيرا مرحلة التنفيذ.

 اقتراحات:

ل التسوية التي تضمن للطرفين أقل تكلفة و السرعة في اختيار الأدوات و الوسائ -
المبادلات التجارية و هذا الضمان خفض التكاليف و ربح الوقت، ونوعية أفضل للخدمة 

 المتقدمة 

 تقليل من تكاليف التسوية في معاملات التجارة الخارجية. -
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التقدم التكنولوجي ضرورة التركيز على نوعية الخدمة المتقدمة للعميل في اطار ملائمة  -
 المعمول به من الدول المتقدمة.

محاولة ترقية التعامل بالاعتماد مستوى في حالة التصدير و ذلك بتطوير و تجيع  -
الصناعات الناشئة لإعطاء صورة حسنة عن منتجات البلاد ووضع استراتيجية شاملة 

 للتصدير ما يحث دول العالم للاستيراد.

 لكترونية لأنها تساعد في تسهيل عمليات التجارة الخارجية.تبني وسائل التجارة الا -
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